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Оценка внешнеторгового оборота и выгоды торговли.

ГЛОССАРИЙ.

ДОМАШНЯЯ РАБОТА.
1. Понятие мирового хозяйства как целостной системы.

Понятие мирового хозяйства.

Основа мирового хозяйства


Международное


Национальное

производство материальных и духовных благ


Распределение

Обмен

Потребление

влияние на функционирование всей мировой хозяйственной системы
Мировая экономика – ОБЩАЯ ЦЕЛЬ!!!

Мировое хозяйство


Историческая категория

Политико-экономическая категория

Условие формирования мирового хозяйства

(  (  (
МИРОВОЙ РЫНОК

1917 г. – Россия выпала из мирохозяйственных связей.

кон. 20-х-нач. 30-гг. ХХ в. – «Великая депрессия»:
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снижение роли экспорта товаров;
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снижение роли капитала в мировом хозяйстве;
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усиление значения национальных сфер производства и сбыта.

1913-38 гг. – экспортная квота в ВВП (США) сократилась с 6,1 до 3,6 %;


экспортная квота в ВВП (Дания) сократилась с 29,1 до 21,3 %.

30-е гг. – экспортная квота ведущих стран в их ВВП в 1,5-2 раза ниже, чем в 20-хх гг.

1945-50-е гг. – развитие всемирного хозяйства протекает в условиях интенсивного вывоза предпринимательского капитала в мировой капиталистической экономике.

1951 г. – завершение плана Маршалла – по мере распада колониальных империй программы помощи переориентированы на развивающиеся страны с целью сохранения их в системе взаимоотношений западных стран.

1955 г. – совокупный ВВП шести ведущих, после США, стран составляет 74 % ВВП США.

60-е гг. – ликвидация колониальной системы ( большую роль играют развивающиеся страны.

1970 г. – совокупный ВВП шести ведущих, после США, стран составляет 114 % ВВП США.

1990 г. – совокупный ВВП шести ведущих, после США, стран составляет 132 % ВВП США.

1990-е гг. – рост степени освоения географического пространства, формирования международных и планетарных производительных сил, усиление взаимодействия и взаимозависимости.

С 60-хх гг. – в систему мирового хозяйства вошли развивающиеся страны.

Сер. 80-хх гг. – выделение НИС:

1. Юго-Восточной Азии:
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Южная Корея,
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Тайвань,
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Гонконг,
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Сингапур;

2. Латинской Америки:
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Бразилия,
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Аргентина,
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Мексика.

Страны с национальным доходом на душу населения свыше 6 тыс. долл. (цены 1989 г.):

· США,

· Канада,

· Япония,

· Саудовская Аравия,

· большая часть стран Западной Европы (за исключением Албании, республик бывшей Югославии и др.),

· Израиль,

· Гонконг,

· Кувейт,

· Объединенные Арабские Эмираты,

· Сингапур.

Страны с национальным доходом на душу населения от 2,4 до 6 тыс. долл. (цены 1989 г.):

· Греция,

· Португалия,

· ЮАР,

· Венесуэла,

· Бразилия,

· Уругвай,

· Тринидад-и-Тобаго,

· Южная Корея,

· Оман,

· Ливия и др.

Страны с национальным доходом на душу населения не выше 600 долл. (цены 1989 г.):

· Индия,

· Пакистан,

· КНР,

· Индонезия,

· Нигерия,

· ((((((((((((((((((((((((((((((((((((,

· Мозамбик,

· Эфиопия,

· Танзания,

· Сомали,

· Бангладеш.

Критерии выделения подсистем в мировом хозяйстве:

· социальная структура экономики;

· количественные и качественные изменения в производстве товаров и услуг.

Показатели, характеризующие роль внешнеэкономических связей:
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экспортные и импортные квоты товаров и услуг;

[image: image22.png]



структура внешней торговли;
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характер участия в международном движении капитала;
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технология;
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рабочая сила;
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степень открытости (интернационализованности) хозяйства.


Открытая экономика

Либеризация международного обмена облегчила адаптацию национальных хозяйств к внешним условиям и воздействиям, способствовала все более активному включению их в международное разделения труда.

А. Смит – тезис о «свободе слова».

60-е гг. ХХ в. – процессы открытости распространились на ряд развивающихся стран.

80-е гг. ХХ в. – приверженность политики открытости декларирует Китай.

Свобода торговли

Открытость экономики


Абсолютной открытости экономики нет ни в одной стране.

По данным МВФ о паритете покупательской способности валют существенно меняется позиции основных подсистем в мировом хозяйстве.

Мировой ВВП:
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промышленно развитые страны Запада – 54,4% (по текущим валютным курсам 73%).

Оценка экономической мощи отдельных стран:
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CША – 21,5% (по текущим валютным курсам 26%),
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Япония – 8,6% (по текущим валютным курсам 14%),
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КНР – 6,0% (по текущим валютным курсам 2,4%),
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ФРГ – 4,6%,
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Индия – 3,9%,
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Франция – 3,9%,
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Италия – 3,6%,
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Великобритания – 3,6%.

Комплексный показатель – внешнеторговая квота:
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 где

ВТК – внешнеторговая квота,

ВТ – объем внешнеторгового оборота,

Показатели внешнеторговой квоты (1995 г.):
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Англия – 41,8%;
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Германия – 50,8%;
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США – 27%;
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Япония – 27,8%.

Позиции ряда ведущих индустриальных стран в мировой торговле (1995)

	Страна
	Объем экспорта (млрд. долл.)
	Эн / ВВП (%)
	Эн / Эм (%)

	США
	448,16
	10,6
	12,3

	Германия
	422,27
	38,4
	11,6

	Япония
	339,88
	10,2
	9,3

	Франция
	235,77
	23,0
	6,9

	Великобритания
	190,00
	23,5
	5,2

	Италия
	1778,16
	18,1
	4,9

	Нидерланды
	139,93
	51,9
	3,8

	Канада
	134,06
	26,5
	3,7


Эн – объем экспорта данной страны;

Эм – объем мирового экспорта;

Экспортная квота
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Преимущества открытой экономики:

1. углубление специализации и кооперации производства;

2. рациональное распределение ресурсов в зависимости от степени эффективности;

3. распространение мирового опыта через систему международных экономических отношений;

4. рост конкуренции между отечественными производителями, который стимулируется конкуренцией на мировом уровне.

Экономические отношения между странами с открытой экономикой проявляются на следующих уровнях экономики:

· микроэкономический уровень – субъектами международных экономических взаимоотношений выступают отдельные граждане, предприятия и фирмы, которые осуществляют внешнеэкономические операции;

· макроэкономический уровень – основными субъектами международных экономических отношений являются национальные государства, которые регулируют и непосредственно осуществляют ВЭД (внешнеэкономическую деятельности);

· наднациональный уровень – действуют международные организации и наднациональные институты.

Глобальные проблемы мирового хозяйства.
Критерии отнесения тех или иных проблем к категории глобальных:
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планетарный характер проблемы, ее влияние на все группы стран, на все народы мира;
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проявление проблемы в качестве фактора развития общества во всех регионах мира;
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угрожающий характер проблемы: ее нерешенность может означать регресс производительных сил и условий жизни всего общества;
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необходимость осуществления комплексных усилий всех государств для ее решения.

К глобальным проблемам относятся:

1. проблема разоружения и конверсия военного производства;

2. экологическая проблема;

3. проблема обеспечения человечества энергетическими, сырьевыми и продовольственными ресурсами;

4. проблема освоения мирового океана;

5. проблема освоения космоса;

6. демографическая проблема.

Международное разделение труда – основа формирования

мирового хозяйства.

НТР – доминирующий фактор, предопределяющий участие стран в МРТ.

(
интернационализация производства в большей мере

сопровождается интернационализацией исследований и разработок


Каждые 7-10 лет – удвоения расходов на научные разработки

Исторически и логически исходным фактором развития международного разделения труда являются следующие природно-географические различия между странами в:
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климатических условиях,
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запасах полезных ископаемых,
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плодородии почвы,

[image: image49.png]



величине территории,
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численности населения,

[image: image51.png]



и другое.

По расчетам специалистов затраты на научные разработки соотносятся следующим образом: 1:3:6:100, где

1 – затраты на чисто фундаментальные научные исследования, разработку общей теории того или иного вопроса;

3 – затраты на фундаментальные исследования, которые ориентированы на практические сферы применения;

6 – прикладные исследования;

100 – конкретные технологические разработки.

Компоненты МРТ


Международная специализация

Международное кооперирование

В международной практике наибольшее распространение получили следующие формы кооперирования:

1. подрядное кооперирование;

2. кооперирование на основе организации совместного производства;

3. соглашение о разделе производственных программ на основе договорной специализации;

4. СП (совместные предприятия).

2. Международная торговля.

Международная торговля – особое место в МЭО.

Попытки разработки последовательной экономической концепции, которая должна была объяснить причины внешней торговли и ее место в хозяйственной жизни страны, начали предприниматься при ликвидации феодальной раздробленности европейских стран.

Для получения max выгоды предлагалось усиление государственного вмешательства и контроля за состоянием внешней торговли
Международная торговля разделилась на своеобразные «зоны», которые удовлетворяют интересы метрополий и связанных и ними колониальных стран:
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Англия,
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Франция,
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Испания и т.д.

Теория сравнительных преимуществ.

А. Смит «Исследование о природе и причинах богатства народов». Главная идея – основой богатства нации и народов служит разделение труда.

Вывод: выгоду получают страны, которые активно участвуют в международном разделении труда (МРТ).

Д. Рикардо + А. Смит ( теория «свободы торговли»

МРТ, по утверждению Смита, должно осуществляться с учетом тех абсолютных преимуществ, которыми обладает та или иная страна.

«Путем применения стеклянных рам, парников и теплиц в Шотландии возможно выращивать очень хороший виноград и из него можно также выделывать очень хорошее вино, обходящееся по меньшей мере в тридцать раз дороже такого же количества вина, привозимого из-за границы. Но если очевидной нелепостью было бы обращать к какому-либо занятию в тридцать раз большее количество капитала и промышленного труда страны, чем для того, чтобы купить за границей такое же количество нужных товаров, то также является нелепостью, хотя и не столь же вопиющей, но совершенно такого же рода – обращать к подобному занятию хотя бы одну тридцатую или одну трехсотую долю больше капитала или промышленного труд».

Для правильного и верного разделения труда необходимо соблюдать следующие условия:

· Труд должен быть мобилен только внутри страны, но не между торгующими странами.

· Не учитывать в расчетах дополнительные расходы на транспорт, уплату таможенных пошлин, другие ограничения, накладываемые на торговлю.

· Не игнорировать изменения в издержках на производство товаров, вызываемые внедрением новой технологии, созданием качественно новых образцов машин, массовостью производства и т.д.

Индекс «условий торговли» (terms of trade)
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 где

ЭИ – индекс экспортных цен,

ИИ – индекс импортных цен.


Рост величины индекса ( улучшение условий торговли.

На практике условия торговли зависят от:

1) изменения спроса на отдельные товары в соответствии с колебаниями цен;

2) взаимосвязанности с «эластичностью» поставок или производства;

3) изменений в зависимости от изменений условий производства или потребления товара.

Основы международной торговли.

Динамика ВВП и международной торговли

(в % к предыдущему году).

	Мировой ВВП
	1988
	1989
	1990
	1991
	1992
	1993
	1994

	
	4,5
	3,2
	1,6
	0,3
	0,8
	1,1
	2,5

	Промышленно развитые капиталистические страны
	4,5
	3,3
	2,4
	0,7
	1,6
	1,0
	-8,6

	Страны с переходной экономикой
	4,5
	2,1
	-6,2
	8,8
	-15,2
	-8,6
	-6,0

	Развивающиеся страны
	4,5
	3,5
	3,0
	3,4
	4,9
	5,2
	5,0

	Международная торговля (объем мирового экспорта в неизменных ценах)
	7,3
	8,0
	5,6
	4,6
	5,5
	2,7
	6,0


развитие мирового экспорта

	
	1985
	1990
	1991
	1992
	1993
	1994

	Стоимость экспорта (млрд. долл.)

	Всего
	1906
	3419
	3493
	3708
	3639
	3814

	Промышленно развитые страны
	1282
	2454
	2502
	2647
	2524
	2624

	Страны с переходной экономикой
	121
	124
	105
	91
	*
	*

	Развивающиеся страны
	503
	841
	886
	970
	1026
	1137

	Физический объем экспорта (ежегодный прирост в %)

	Всего
	3,0
	5,6
	4,6
	5,5
	2,7
	6,0

	Промышленно развитые страны
	4,7
	5,1
	3,7
	4,2
	1,3
	5,0

	Страны с переходной экономикой
	-0,6
	-9,5
	-18,8
	-11,3
	*
	*

	Развивающиеся страны
	0,1
	8,7
	8,7
	8,5
	8,3
	7,4


Виды экспорта товаров в зависимости от их происхождения и назначения:

1) обычным или массовым видом экспорта является вывоз товаров, изготовленных (произведенных и переработанных) в данной стране;

2) большое значение в современных условиях приобретает вывоз отечественных товаров, особенно сырья и полуфабрикатов, для переработки за границей под таможенным контролем с последующим возвратом;

3) реэкспорт – вывоз товаров, ранее ввезенных из-за границы, включая товары, проданные на международных аукционах, товарных биржах и т.д.;

4) к экспорту относятся случаи временного вывоза за границу отечественных товаров (на выставки, ярмарки, семинары) с последующим возвратом или вывоза временно ввезенных иностранных товаров (на аукционы, ярмарки, выставки);

5) поставки в рамках ТНК, а также вывоз продукции в порядке прямых производственных связей.

Виды импорта товаров в зависимости от их происхождения и назначения:

1) ввоз из-за границы товаров, технологий для реализации и приложения на внутреннем рынке страны-импортера, а также возмездное получение от иностранного партнера услуг производственного или потребительского назначения;

2) реимпорт – обратный ввоз из-за границы отечественных товаров, ранее вывезенных;

3) импорт товаров (сырья, узлов, полуфабрикатов, деталей) для переработки в данной стране и последующего вывоза за границу;

4) временно ввозимые (на международные выставки, аукционы, ярмарки);

5) импортные поставки продукции в рамках ТНК.

Теория факторов Хекшера-Олина.

30-е гг. – Э. Хекшер и Б. Олин развили доктрину Д. Рикардо.

Основные положения теории:
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в странах наблюдается тенденция экспортировать товары, для изготовления которых используются имеющиеся в избытке факторы производства, и, наоборот, импортировать товары, для производства которых необходимы относительно редкие факторы (ТЕОРИЯ ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА);
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в международной торговле, при соответствующих условиях, прослеживается тенденция к выравниванию «факторных цен»;
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экспорт товаров может быть заменен перемещением факторов производства.

Основные положения концепции Хекшера-Олина, касающиеся функционирования факторов производства:

· допускается постепенное уменьшение величины предельной полезности каждого из дополнительно включаемых в производство факторов;

· особенности потребления товаров;

· констатация возможности страны расширить производство товаров, использующих значительное количество имеющихся в избытке факторов.


Развитие торговли эффективно только в том случае,

когда стимулирует отдельные государства отказаться

от производства однородных товаров

Современная трактовка влияния факторов производства

на структуру внешней торговли.

Доли в мировой обеспеченности факторами производства
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Структура сравнительного преимущества.
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Если выводы теории Хекшера-Олина справедливы, то неравномерное распределение факторов производства должно соответствующим образом отразиться на структуре внешней торговли: каждая страна должна экспортировать те товары и услуге, в производстве которых относительно интенсивно используются избыточные факторы.
Структура внешней торговли шести ведущих стран дает наглядное подтверждение справедливости выводов теории Хекшера-Олина. В целом структура внешней торговли 1979-1987 гг. и последующих лет вполне согласуется с выводами данной теории.

Различия в приросте факторов и изменения в структуре торговли промышленной продукцией в 1963-1980 гг.

А. Различия в росте относительной обеспеченности факторами в 1963-1980 гг. (среднегодовые темпы прироста в расчете на единицу общей численности рабочей силы, %)

	Страна
	Капитал
	Ученые, занятые в НИОКР
	Квалифицированные рабочие

	Япония
	8,3
	5,1
	2,7

	США
	1,4
	-1,1
	1,0

	Канада
	2,0
	1,1
	1,3

	ФРГ
	3,0
	5,6
	2,5

	Франция
	4,9
	1,9
	2,7

	Великобритания
	3,3
	5,6
	1,5

	Шесть НИС
	6,2
	…
	2,6


Б. Сдвиги в конкурентоспособности в торговле промышленной продукцией: соотношение Х/М

	Страна
	Техноемкая
	Стандартная
	Трудоемкая

	
	1969 г. 
	1979 г.
	1969 г. 
	1979 г.
	1969 г. 
	1979 г. 

	Япония
	3,41
	5,67
	1,50
	1,09
	14,92
	1,04

	США
	1,78
	1,52
	0,53
	0,39
	0,33
	0,38

	Канада
	0,78
	0,77
	1,29
	1,38
	0,22
	0,20

	ФРГ
	3,04
	2,40
	0,71
	0,84
	0,73
	0,59

	Франция
	1,1
	1,38
	0,83
	1,03
	1,31
	0,86

	Великобритания
	3,16
	1,39
	0,60
	0,76
	1,22
	0,71


Теорема Рыбчинского.

Последствия неравномерного роста факторов -> определяющий рост одного из них не только повышает удельный вес сектора, но и при неизменных мировых ценах – приводит к сокращению выпуска в остальных секторах экономики.

Вывод (Рыбчинский): разработка новых месторождений, например, газа или нефти в Великобритании и Канаде, может затормозить развитие других отраслей, в частности обрабатывающей промышленности; и наоборот, интенсивное накопление капитала и рост квалификации рабочей силы в быстрорастущей экономике с развитой внешней торговлей могут привести в сокращению добычи полезных ископаемых и обусловить рост зависимости от импорта сырья.
Изменение структуры факторов.

Рост

Экспорторасширяющий

Импорторасширяющий


Современные тенденции конкурентоспособности.

В современных условиях проблема конкурентоспособности приобрела особую актуальность:

1) заметно обострилась конкурентная борьба на мировых рынках в связи с ростом значения внешнеэкономических связей для экономики капиталистических стран, увеличением числа участников мирового обмена, усилением соперничества между США и странами Западной Европы, развитием хозяйства и экспортных возможностей освободившихся государств, а также затяжными спадами в экономике стран развитого капитализма;

2) ускорилось изменение издержек производства под влиянием инфляции, колебаний курсов валют , сдвигов в пропорциях цен, освоения новых площадей и ресурсов.

Общая оценка конкурентных позиций 9 стран Западной Европы.

	СТРАНА
	Конкурентная позиция
	Общая оценка в баллах

	
	1980
	1985
	1995
	1995

	Швейцария
	1
	1
	1
	87,6

	ФРГ
	2
	2
	2
	74,0

	Нидерланды
	3
	3
	3
	61,8

	Финляндия
	4
	4
	4
	56,9

	Швеция
	5
	5
	5
	56,3

	Австрия
	6
	6
	6
	56,1

	Великобритания
	7
	7
	7
	46,5

	Франция
	9
	9
	9
	40,2

	Италия
	10
	10
	10
	28,7


По прогнозам специалистов, в первые годы ХХI столетия наиболее конкурентоспособными будут:
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США,
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азиатские государства.

В 2030 г. в числе конкурентоспособных государств предполагается увидеть следующие страны:
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США,
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Японию,
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Китай.

После 2030 г. в числе конкурентоспособных государств предполагается увидеть:
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США,
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Японию,
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Китай,
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Германию,
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Сингапур,
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Южную Корею,
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Индию,
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Тайвань,
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Малайзию,
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Швейцарию.

Оценка внешнеторгового оборота и выгоды торговли.
Главная проблема внешнеторговой практики:
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стоимостная основа внешнеторгового оборота!!!!!!!

При оценке экспорта:
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стоимость товара может быть исчислена на базе внутренней розничной или оптовой цены, включая расходы, связанные с доставкой и страхованием груза;
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стоимость товара может базироваться на цене, указанной в декларации экспортера, с включением или без включения в нее таможенных пошлин.

При оценке импорта:
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стоимость товара может базироваться на цене, указанной в декларации импортера, с включением или без включения в нее расходов, связанных с доставкой и страхованием груза от страны-поставщика до страны-покупателя, с включением или без включения в нее импортных и других пошлин.

Контрактная цена на экспортные товары (ФОБ) должна включать:

· стоимость товара;

· экспортную пошлину;

· другие пошлины;

· расходы по перевозке и страхованию товара от пункта внутри страны до границы экспортируемой страны;

· комиссионные сборы;

· расходы по оформлению контракта и доставки товара на транспортных средствах;

· стоимость тары и упаковки;

· расходы по погрузке.

МИРОВОЙ ТОВАРООБОРОТ.

(
Интернациональные издержки производства

· Для международной торговли характерна множественность цен.

Региональная структура международной торговли (в %)

	Годы
	Всего
	Запад-Запад
	Запад-Юг
	Юг-

Юг
	Восток-Восток
	Восток-Запад
	Восток-Юг

	1980
	100
	45,5
	35,8
	7,6
	4,0
	4,7
	2,4

	1985
	100
	49,1
	30,4
	8,4
	1,8
	4,0
	3,3

	1995
	100
	51,8
	27,1
	7,3
	4,5
	3,4
	2,6


Необходимо учитывать, что в первой половине 90-х гг. ХХ века в силу различных причин упала торговля по направлениям «Восток-Восток» и «Восток-Юг». Например, Россия заметно сократила свое присутствие на рынках развивающихся стран, еще в большей степени снизилась ее торговля с восточноевропейскими странами – бывшими членами СЭВ.

ГЛОССАРИЙ.

1. Мировое хозяйство – это совокупность национальных хозяйств, которые взаимосвязаны друг с другом системой международного разделения труда и международными экономическими отношениями.

2. Открытая экономика – это национальная экономика, интегрированная в мировое хозяйство, достаточно полно реализующая преимущества международного разделения труда, активно использующая различные современные формы мировых хозяйственных связей.

3. ВВП – это показатель, который выражает общий объем конечных товаров и услуг, выпущенных на территории той или иной страны, независимо от национальной принадлежности действующих там предприятий в определенный период времени.

4. Международное разделение труда – это форма интернациональной организации производства, специализация отдельных стран на производстве определенных видов продукции, которыми страны обмениваются между собой.

5. Международное кооперирование производства – это форма рациональных длительных производственных связей, которые устанавливаются между предприятиями.

6. Физический объем внешней торговли – исчисляется в постоянных ценах и позволяет определять ее реальную динамику.

7. Международная торговля – это сфера международных товарно-денежных отношений, специфичная форма обмена продуктами труда между покупателями и продавцами разных стран; совокупность внешней торговли всех стран мира.

8. Внешнеторговый оборот – это сумма стоимости импорта и экспорта той или иной страны.

9. Стоимостный объем экспорта/импорта – это объем, который исчисляется как объем за определенный период времени в текущих ценах соответствующих лет с использованием текущих валютных курсов.

10. Мировой товарооборот – это сумма только объемов экспорта всех государств, обычно выражается в долларах США.

11. Теория факторов производства – это объяснение производства товаров, как результат использования первичных элементов-факторов производства.

12. Теория факторов Хекшера-Олина – страна экспортирует товары, в производстве которых наиболее эффективно используются избыточные факторы производства, и импортирует товары с дефицитным фактором производства.

13. Теория сравнительных преимуществ Д. Рикардо – сравнительное преимущество объясняется меньшими издержками производства.

14. Цена фактора – это вознаграждение, которое получает владелец фактора за его использование; для труда, - это заработная плата, для капитала – процентная ставка, для земли – рента.

15. Специализация – это производство тех товаров, по которым страна обладает относительным преимуществом.

16. Реэкспорт – это вывоз товаров, которые ранее были ввезены из-за границы.

17. Реимпорт – это ввоз из-за границы товаров, ранее вывезенных туда.

18. Теорема Рыбчинского – при измененных ценах и наличии в экономике только двух секторов рост одного из факторов производства ведет к сокращению выпуска одного из товаров.

19. Метод «сравнительной прибыльности» - это сопоставление долей прибыли в цене, показатель для оценки конкурентоспособности экономики в целом или в отдельно взятой отрасли.

20. Конкурентоспособность – это сравнительная характеристика товара, которая содержит комплексную оценку всей совокупности его качественных и экономических свойств (параметров) относительно выявленных требований рынка или свойств другого товара.

21. Мировой товарооборот – это сумма экспорта всех стран мира, так как экспорт товаров из всех стран мира соответствует импорту в эти страны.

Возрастание капитала ведет к снижению доходности (( при более дешевом капитале фирмы постараются увеличить объем производства. Однако темпы роста производства будут неодинаковы в различных отраслях.





При подорожании земли предложение капитала и других факторов производства осталось без изменения. Появление дополнительных земель -> снижение стоимости аренды ( будут стремиться расширить площади для обработки.








PAGE  

_1097068849.unknown

_1097078441

_1097078612

_1097073637.unknown

_1097068187.unknown

