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АНАЛИЗ ЭФФЕКТИВНОСТИ ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

В УПРАВЛЕНИИ ПРЕДПРИЯТИЕМ.

Основные задачи анализа эффективности деятельности предприятия:

1. оценка хозяйственной ситуации;

2. выявление факторов и причин, которые определили сложившееся состояние;

3. выявление и мобилизация резервов повышения эффективности хозяйственной деятельности;

4. подготовка и обоснование принимаемых управленческих решений.

Таблица. Характеристика основных интересов и целей финансового анализа различных участников коммерческого дела.

	Группы

участников
	Вклад
	Компенсация
	Цель анализа

	Собственники

Заимодавцы

Администрация

Персонал

Поставщики

Покупатели

Налоговые органы


	Собственный капитал

Заемный капитал

Знание, компетентность

Труд (работа)

Поставка товаров

Закупки товара

Инфраструктура предприятия
	Дивиденды

Проценты

Оплата труда

Заработная плата и отчисления на социальные нужды

Цена товара

Цена товара

Налоги
	Финансовые результаты, устойчивость положения

Ликвидность

Все аспекты деятельности фирмы

Эффективность хозяйственной деятельности

Финансовое состояние

Финансовое состояние

Финансовые результаты


Субъекты анализа эффективности, косвенно заинтересованные в деятельности предприятия:

· аудиторские фирмы;

· консультанты;

· биржи;

· юристы;

· пресса;

· ассоциации;

· профсоюзы.

Схема. Содержание анализа эффективности хозяйственной деятельности.

	Анализ эффективности хозяйственной деятельности
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	Управленческий анализ
	
	Финансовый анализ




	Внутрихозяйственный производственный анализ
	
	Внутрихозяйственный финансовый анализ
	
	Внешний финансовый анализ



	Анализ в обосновании и реализации бизнес-планов
	
	Анализ эффективности авансирования капитала

	
	
	

	Анализ в системе маркетинга
	
	Анализ абсолютных показателей прибыли

	
	
	

	Комплексный экономический анализ эффективности хозяйственной деятельности
	
	

	
	
	Анализ относительных показателей рентабельности

	
	
	

	Анализ технико-организацион-ного уровня и других условий производства
	
	Анализ ликвидности, платежеспособности и рыночной устойчивости

	
	
	

	Анализ использования производственных ресурсов
	
	Анализ использования собственного капитала

	
	
	

	Анализ объема продукции
	
	Анализ использования заемных средств

	
	
	

	Анализ взаимосвязи объема продукции, себестоимости прибыли
	
	

	
	
	Анализ и рейтинговая оценка предприятия-эмитента


ВЗАИМОСВЯЗЬ ФАКТОРОВ, ИСТОЧНИКОВ И КОНЕЧНЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ЭФФЕКТИВНОСТИ ХОЗЯЙСВТЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ.

Схема комплексного анализа эффективности хозяйственной

деятельности.

	Технико-организационный уровень и другие условия производства

	
	
	
	
	

	
	
	Средства труда

F, f, A
	
	

	Капитал (фонды)

К
(К=F+E)
	
	Предметы труда

M, (1
	
	Себестоимость продукции

S
(S=A+M+U)

	
	
	Труд

R, U, (2
	
	

	
	
	
	
	

	Оборачиваемость капитала


	
	Продукция

N
(N = F * f = M * (1 = R * (2)
	
	Прибыльность продукции

P=N-S
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	Рентабельность капитала (предприятия)
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	Финансовое состяние
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F – основные производственные средства (фонды)

N – продукция, выручка от реализации

f – фондоотдача (
[image: image7.wmf]F

N

)

A – амортизация

M – материальные затраты

(1 – материалоотдача (
[image: image8.wmf]M

N

)
R – производственный пресонал

(2 – производительность труда (
[image: image9.wmf]R

N

)

U – оплата труда персонала

S – себестоимость продукции

K – авансированный капитал

P – прибыль

E – оборотные средства

C – источник формирования оборотных средств

Эффективность использования производственных ресурсов


Объем и качество произведенной и 

Величина потребления или затраты

реализованной продукции



ресурсов на производство

Величина примененных ресурсов

Классификация факторов эффективности хозяйственной деятельности.

ФАКТОРЫ


ОБЪЕКТИВНО ОБУСЛОВЛЕННЫЕ
СУБЪЕКТИВНО ОБУСЛОВЛЕННЫЕ

ФАКТОРЫ


Внутренние





Внешние


Основные

Неосновные

Социальные условия   Природные условия

Внешнеэкономические условия (связи)

Классификация резервов экономической эффективности.

Резервы с точки зрения экономики - это


	(
	
	((

	Резервные запасы, например сырья, материалов, наличие которых необходимо для непрерывного планомерного развития хозяйства
	
	Не использованные возможности роста производства, улучшения его качественных показателей


Принципы классификации производственных резервов:

1. по источникам повышения эффективности производства;

2. с позиций предприятия и в зависимости от источников образования:

a) внешние,

b) внутренние;

3. по характеру использования:

a) экстенсивное,

b) интенсивное;

4. по факторам и интенсификации и повышения эффективности хозяйственной деятельности;

5. по конечным результатам, на которые эти факторы воздействуют;

6. по стадиям процесса производства, а также по стадиям создания и эксплуатации изделий;

7. по сроку использования резерва;

8. по способам выявления.

КЛАССИФИКАЦИЯ ФАКТОРОВ И РЕЗЕРВОВ ЭКСТЕНСИВНОГО И

ИНТЕНСИВНОГО РАЗВИТИЯ ПРОИЗВОДСТВА.

Резервы, обусловленные научно-техническим уровнем производства и продукции, включают такие резервы, как:

· повышения прогрессивности и качества продукции и применяемой техники;

· степени механизации и автоматизации производства,

· технической и энергетической вооруженности труда;

· ускорения внедрения новой техники и мероприятий научно-технического развития.

Резервы, обусловленные структурой и организацией производства и труда, включают такие резервы, как:

· повышение уровня концентрации, специализации и кооперирование, сокращение длительности производственного цикла, обеспечение ритмичности производства и другие принципы научной организации производства;

· сокращение и полную ликвидацию производственного брака;

· обеспечение принципов научной организации труда;

· повышение квалификации рабочей силы и ее соответствия техническому уровню производства.

Резервы, обусловленные повышением уровня управления и совершенствования методов хозяйствования, включают такие резервы, как:

· совершенствование производственной структуры производственной структуры предприятия, совершенствование производственной структуры органов управления им, повышение уровня плановой и учетно-контрольной работы, внедрение и развитие хозяйственного расчета во всех подразделениях, как производственных, так и управленческих, и т.д.

Схема. Классификация факторов и резервов экстенсивного

и интенсивного развития производства

	Увеличение количества средств труда
	
	Увеличение количества используемы ресурсов
	
	
	
	

	Увеличение количества предметов труда
	
	
	
	
	
	

	Увеличение количества рабочей силы
	
	
	
	Экстенсивные факторы
	
	Факторы экстенсивного  и  интенсивного  производства

	
	
	
	
	
	
	

	Увеличение времени использования средств труда
	
	
	
	
	
	

	Увеличение времени использования рабочей силы
	
	
	
	
	
	

	
	
	Увеличение времени и использования ресурсов
	
	
	
	

	Увеличение продолжительности функционирования основных производственных фондов
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Увеличение продолжительности оборота (запаса) оборотных основных фондов
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Устранение непроизводительного использования средств труда
	
	
	
	
	
	

	
	
	Устранение непроизводительного использования ресурсов
	
	
	
	

	Устранение непроизводительного использования предметов труда
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Устранение непроизводительного использования рабочей силы
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Совершенствование используемых средств труда
	
	
	
	
	
	

	
	
	Совершенствование качественных характеристик используемых ресурсов
	
	
	
	

	Совершенствование используемых предметов труда
	
	
	
	Интенсивные факторы
	
	

	Совершенствование используемой рабочей силы
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Совершенствование технологии производства
	
	
	
	
	
	

	Совершенствование организации производства
	
	
	
	
	
	

	
	
	Совершенствование процесса функционирования использования ресурсов
	
	
	
	

	Ускорение оборачиваемости оборотных производственных фондов
	
	
	
	
	
	

	Совершенствование воспроизводства и ускорения оборачиваемости основных производственных фондов
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Совершенствование организации труда
	
	
	
	
	
	

	Совершенствование организации управления
	
	
	
	
	
	


Условия рационализации выявления и мобилизации резервов:

1. массовость поиска резервов;

2. определение ведущего звена повышении эффективности производства;

3. выявление «узких мест» в производстве;

4. учет типа производства;

5. одновременный поиск резервов по всем стадиям жизненного цикла объекта или изделия;

6. определение комплектности резервов.

Анализ финансовой устойчивости предприятия.

Для исследования показателей финансовой устойчивости предприятия решающее значение имеет вопрос о том, какие показатели отражают сущность устойчивости финансового состояния. Ответ на него связан прежде всего с балансовой моделью, из которой исходит анализ. В условиях рынка эта модель имеет следующий вид:

F + Z + Rа = ИС + КТ + Кt + Ко +Rp,

где условные обозначения имеют тот же смысл, что и в таблице, т. е.:

F — основные средства и вложения;

Z   — запасы и затраты;

Rа — денежные средства, краткосрочные финансовые вложения, расчеты (дебиторская задолженность) и прочие активы;

ИC —источники собственных средств;

Кt — краткосрочные кредиты и заемные средства;

КT — долгосрочные кредиты и заемные средства;

КО — ссуды, не погашенные в срок;

Rр — расчеты (кредиторская задолженность) и прочие пассивы.

Таблица. БАЛАНС ПРЕДПРИЯТИЯ (в агрегированном виде)

	АКТИВ
	Условные обозначения
	ПАССИВ
	Условные обозначения

	I. Основные средства и вложения
	F
	I. Источники собственных средств
	Ис

	II. Запасы и затраты
	Z
	II. Расчеты и прочие пассивы
	Rp

	III. Денежные средства, расчеты и прочие активы
	Ra
	III. Кредиты и другие заемные средства
	K

	в том числе:
	
	в том числе:
	

	денежные средства и краткосрочные финансовые вложения
	Д
	краткосрочные кредиты и заемные средства
	Kt

	расчеты и прочие активы
	ra
	Долгосрочные кредиты и заемные средства
	KT

	
	
	ссуды, не погашенные в срок
	Ko

	БАЛАНС
	B
	БАЛАНС
	B


Данная модель предполагает определенную перегруппировку статей бухгалтерского баланса для выделения однородных с точки зрения сроков возврата величин заемных средств. Прежде всего на основе агрегирования статей раздела II пассива баланса получаются величины КТ и Кt.

Учитывая, что долгосрочные кредиты и заемные средства направляются преимущественно на приобретение основных средств и на капитальные вложения, преобразуем исходную балансовую формулу:

Z + Rа = {[(ИC + КT) - F] + [Kt + К°+ RP]}

Отсюда можно сделать заключение, что при условии ограничения запасов и затрат Z величиной {(ИС + КТ) — F}:

Z ( (ИC + КT) - F,

будет выполняться условие платежеспособности предприятия, т. е. денежные средства, краткосрочные финансовые вложения (ценные бумаги) и активные расчеты покроют краткосрочную задолженность предприятия (Кt + КO + RP):

Rа ( Кt + Кo + RP
Наиболее обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, получаемый в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат. При этом имеется в виду обеспеченность определенными видами источников (собственными, кредитными и другими заемными), поскольку достаточность суммы всех возможных видов источников (включая краткосрочную кредиторскую задолженность и прочие пассивы) гарантирована тождественностью итогов актива и пассива баланса.

Общая величина запасов и затрат Z предприятия равна итогу раздела II актива баланса.

Для характеристики источников формирования запасов и затрат используются несколько показателей, отражающих различную степень охвата разных видов источников:

· наличие собственных оборотных средств, равное разнице величины источников собственных средств и величины основных средств и вложений: ЕТ = ИС - F;

· наличие собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат, получаемое из предыдущего показателя увеличением на сумму долгосрочных кредитов и заемных средств: ЕТ = (ИС + КТ) - F;

· общая величина основных источников формирования запасов и затрат, равная сумме предыдущего показателя и величины краткосрочных кредитов и заемных средств (к которым в данном случае не присоединяются ссуды, не погашенные в срок): Е( = (ИС + КТ) - F + Кt = ЕТ + Кt.

Каждый из приведенных показателей наличия источников формирования запасов и затрат должен быть уменьшен на величину иммобилизации оборотных средств в случае присутствия в разделе III актива баланса превышения расчетов с работниками по полученным ими ссудам над ссудами для рабочих и служащих (раздел II пассива). Иммобилизация может также скрываться в составе прочих дебиторов и прочих активов, но определение ее величины при этом возможно лишь в рамках внутреннего анализа на основе учетных данных. Критерием здесь должна служить низкая ликвидность или полная неликвидность обнаруженных сомнительных сумм.

В названии показателя наличия собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат имеется некоторая условность. Так как долгосрочные кредиты и заемные средства используются в основном на капитальные вложения и на приобретение основных средств, то фактически показатель наличия ЕТ отражает скорректированную величину собственных оборотных средств, поэтому название «наличие собственных и долгосрочных заемных источников» указывает лишь на тот факт, что исходная величина собственных оборотных средств ЕС увеличена ни сумму долгосрочных кредитов и заемных средств.

Используемый в практике капиталистических фирм показатель стоимости чистых мобильных средств, равный разности оборотных активов и краткосрочной задолженности, соответствует обсуждаемому показателю наличия собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат. Действительно, если краткосрочная задолженность будет перенесена в левую часть, балансовой модели, то последняя примет следующий вид:

(Z + Rа) - (Kt + К° + RP) = (ИC + KT) - F.

В левой части равенства имеем разницу оборотных средств предприятия и его краткосрочной задолженности, в правой — величину показателя Е". Таким образом, эти преобразования позволяют установить обоснованные взаимосвязи между показателями финансового состояния предприятий и фирм.

Показатель общей величины основных источников формирования запасов и затрат (Е() является приближенным, так как часть краткосрочных кредитов выдается под товары, отгруженные (обозначим эту часть краткосрочных ссуд, не предназначенных для формирования запасов и затрат,— (( Кt), а для покрытия запасов и затрат привлекается часть кредиторской задолженности (обозначение — ( RP), зачтенная банком при кредитовании. Величины ( Кt и ( RP в балансе не отражаются, для них можно оценить лишь верхние границы. Ссуды под товары отгруженные ограничены сверху дебиторской задолженностью за товары, работы и услуги, а кредиторская задолженность, зачтенная банком при кредитовании, не превышает суммы задолженности за товары и услуги и задолженности по авансам полученным. Если величины (( Кt и ( RP определены в рамках внутреннего анализа на основе учетных данных, то показатель Е( корректируется на величину

( = ( RP - ( Кt

следующим образом:

Е( = Е( + (.

Приближенность, оценочный характер показателя общей величины основных источников формирования запасов и затрат неизбежны при ограниченности информации, используемой в ходе внешнего анализа финансового состояния. Несмотря на эти недостатки показатель Е дает существенный ориентир для определения степени финансовой устойчивости.

Трем показателям наличия источников формирования запасов и затрат соответствуют три показателя обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования:

излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств:

± ЕС = ЕС Z;

излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат:

± ЕТ = ЕТ - Z = (ЕC + КT) - Z;

излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников для формирования запасов и затрат:

± Е( = Е( - Z = (ЕC + КT + Кt ) - Z.

Вычисление трех показателей обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования позволяет классифицировать финансовые ситуации по степени их устойчивости.

Возможно, выделение четырех типов финансовой устойчивости:

1) абсолютная устойчивость финансового состояния, встречающаяся редко и являющая собой крайний тип финансовой устойчивости. Она задается условиями 

ЕЗ < ЕС + СКК;

2) нормальная устойчивость финансового состояния предприятия, гарантирующая его платежеспособность,

ЕЗ = ЕС + СКК;

3) неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с нарушением платежеспособности, при котором тем не менее сохраняется возможность восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных средств и увеличения собственных оборотных средств,

ЕЗ = ЕС + СКК + СО,

где СО — источники, ослабляющие финансовую напряженность.

Финансовая неустойчивость считается нормальной (допустимой), если величина привлекаемых для формирования запасов и затрат краткосрочных кредитов и заемных средств не превышает суммарной стоимости производственных запасов и готовой продукции (наиболее ликвидной части запасов и затрат), т. е. если выполняются условия





Z1 + Z4 ( Кt - [±Е( ],

Z2 + Z3 ( ET,

где Z1 — производственные запасы;

Z2 — не завершенное производство;

Z3 —расходы будущих периодов;

Z4 — готовая продукция;

(Kt - [ ± Е( ] ) — часть краткосрочных кредитов и заемных средств, участвующая в формировании запасов и затрат.

Если условия не выполняются, то финансовая неустойчивость является ненормальной и отражает тенденцию к существенному ухудшению финансового состояния. Доля покрытия краткосрочными кредитами стоимости производственных запасов и готовой продукции, определяемая величиной




фиксируется в кредитном договоре с банком и тем самым задает более точный критерий разграничения нормальной и ненормальной неустойчивости.

4) кризисное финансовое состояние, при котором предприятие находится на грани банкротства, поскольку в данной ситуации денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность предприятия не покрывают даже его кредиторской задолженности и просроченных ссуд,

ЕЗ > ЕС + СКК.

Наряду с оптимизацией структуры пассивов в ситуациях, задаваемых последними двумя условиями, устойчивость может быть восстановлена путем обоснованного снижения уровня запасов и затрат.

Схема 1. Схема анализа показателей финансового положения предприятия.
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Каждый из 4-х типов финансовой устойчивости характеризуется набором однотипных показателей, дающих полную картину финансового состояния предприятия (см. табл.). К этим показателям относятся: коэффициент обеспеченности запасов и затрат источниками средств; излишек (или недостаток) средств для формирования запасов и затрат; запас устойчивости финансового состояния (в днях); излишек (или недостаток) средств на 1 тыс. руб. запасов.

	Тип ситуации

(критерий оценки)
	Коэффициент обеспеченности запасов и затрат источниками средств
	Излишек (+) или недостаток (-) средств
	Запас устойчивости финансового состояния

(в днях)
	Излишек или недостаток средств 

на 1 тыс. руб. запасов

	1. Абсолютная устойчивость

E3 < Ec + CKK
	


	


	


	



	2. Нормальная устойчивость

E3 = Ec + CKK
	


	


	


	



	3. Неустойчивое (предкризисное) состояние

E3 = Ec + CKK + C°
	


	


	


	



	4. Кризисное состояние

E3 > Ec + CKK
	


	


	


	




В рамках внутреннего анализа осуществляется углубленное исследование финансовой устойчивости предприятия на основе построения баланса неплатежеспособности, включающего следующие взаимосвязанные группы показателей: 

1. Общая величина неплатежей:

· просроченная задолженность по ссудам банка;

· просроченная задолженность по расчетным документам поставщиков;

· недоимки в бюджеты;

· прочие неплатежи, в том числе по оплате труда;

2. Причины неплатежей:

· недостаток собственных оборотных средств,

· сверхплановые запасы товарно-материальных ценностей;

· товары отгруженные, не оплаченные в срок покупателями;

· товары на ответственном хранении у покупателей ввиду отказа от акцепта;

· иммобилизация оборотных средств в капитальное строительство, в задолженность работников по полученным ими ссудам, а также в расходы, не перекрытые средствами специальных фондов и целевого финансирования.

3. Источники, ослабляющие финансовую напряженность:

· временно свободные собственные средства (фонды экономического стимулирования, финансовые резервы и др.);

· привлеченные средства (превышение нормальной кредиторской задолженности над дебиторской);

· кредиты банка на временное пополнение оборотных средств и прочие заемные средства.

При полном учете общей величины неплатежей и источников, ослабляющих финансовую напряженность, итог по группе 2 должен равняться сумме итогов по группам 1 и 3. Для анализа финансового состояния, платежной дисциплины и кредитных отношений рекомендуется рассматривать данные показатели в динамике (например, поквартально).

Наряду с источниками формирования запасов и затрат важное значение для финансового состояния имеет оборачиваемость как всего оборотного капитала (активов), так и особенно оборотных товарно-материальных ценностей, что выражается в относительном (против оборота) снижении запасов и затрат.

Углубленный анализ состояния запасов и затрат выступает в качестве составной части внутреннего анализа финансового состояния, поскольку предполагает использование информации о запасах и затратах, не содержащейся в бухгалтерской отчетности и в известной мере относящейся к области коммерческой тайны.

Вернемся к основной балансовой модели, имеющей следующий вид:

F +Z + Rа = ИC + КT + Кt + КO + RP,

где условные обозначения соответствуют принятым ранее.

Опираясь на внешние признаки финансового благополучия, мы определили необходимые критерии и типы финансовой устойчивости предприятия. Сущность финансовой устойчивости определялась как обеспеченность запасов и затрат источниками формирования средств, т. е.

Z ( (ИC + KT) - F.

Однако совершенно очевидно, что из условия платежеспособности предприятия в действительности вытекает не одно, а два направления оценки финансовой устойчивости предприятия, а именно:

1. Оценка финансовой устойчивости предприятия исходя из степени покрытия запасов и затрат источниками средств, т. е. из условия

Z ( (ИC + KT) - F.

2. Оценка финансовой устойчивости предприятия исходя из степени покрытия основных средств и иных внеоборотных активов источниками средств, т. е. из условия

F ( (ИC + KT) - Z,

где (ИC + КT) представляет собой величину перманентного, т.е. постоянного капитала предприятия. Собственный капитал и долгосрочные кредиты и займы являются стабильными источниками финансирования деятельности предприятия;

Оба направления оценки финансовой устойчивости вытекают из общей формулы устойчивости, т.е. из условия

F + Z ( ИС + KT,

которое означает, что вложения капитала в основные средства и материальные запасы не должны превышать величины перманентного капитала.

Таблица. Классификация типов финансовой устойчивости

для условия F ( (ИС + KT) – Z.

	Устойчивость
	Текущая
	В краткосрочной перспективе
	В долгосрочной перспективе

	1. Абсолютная
	Д ( Rp + Ko
	Д ( Rр + К° + Кt
	Д ( Rp +К° +Кt +КT

	2. Нормальная
	RA ( Rp +Ko
	RA (   Rp + К° +Кt
	RA ( Rp + K° + Кt +КT

	3. Предкризисная (минимальная устойчивость)
	RAE + Z ( Rp + K°
	RA + Z ( Rp + K° + Kt
	RA + Z ( Rp + К°+Кt +KT

	4. Кризисная
	RA + Z ( Rp + Ko
	RA + Z < Rp + К° + Kt
	RA +Z < Rp + К°+Кt +KT


Финансовая устойчивость — это определенное состояние счетов предприятия, гарантирующее его постоянную  платежеспособность. В результате осуществления какой-либо  хозяйственной операции финансовое состояние предприятия может остаться неизменным, либо улучшиться или ухудшиться. Поток хозяйственных операций, совершаемых ежедневно, является как бы «возмутителем» определенного состояния финансовой устойчивости, причиной перехода из одного типа устойчивости в другой. Знание предельных границ изменения источников средств для покрытия вложений капитала в основные фонды или производственные запасы позволяет генерировать такие потоки хозяйственных операций, которые ведут к улучшению финансового состояния предприятия, к повышению его устойчивости.

Оценка рентабельности предприятия.

Общая рентабельность предприятия 
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Чистая рентабельность предприятия 

Чистая рентабельность собственного капитала = чистая прибыль предприятия = 
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Общая рентабельность производственных фондов = 
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В российской практике особенное значение имеет последний показатель. Показатель чистой рентабельности характеризует экономическую рентабельность всего используемого капитала (собственного и заемного), а показатель чистой рентабельности собственного капитала — финансовую рентабельность. Показатели рентабельности являются наиболее обобщенной характеристикой эффективности хозяйственной деятельности. На них оказывают влияние показатель рентабельности продукции (его принято называть эффективностью управления) и показатель капиталоотдачи (его принято называть деловой активностью). Эту зависимость покажем на примере чистой рентабельности предприятия (в коэффициентах):
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Оценка эффективности управления.

Чистая прибыль на 1 руб. оборота
[image: image15.wmf]100
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Прибыль от реализации продукции на 1 руб. реализации продукта (оборота) = 
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Прибыль от всей реализации на 1 руб. оборота 
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Общая прибыль на 1 руб. оборота = 
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Различие всех показателей эффективности управления — в числителях формул, т.е. в финансовых результатах, отражающих определенную сторону хозяйственной деятельности.

Оценка деловой активности.

Общая капиталоотдача (фондоотдача) 
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Отдача основных производственных средств и нематериальных активов = 
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Оборачиваемость всех оборотных активов 
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Оборачиваемость запасов 
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Оборачиваемость дебиторской задолженности 
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Оборачиваемость банковских активов 
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Оборот к собственному капиталу = 
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Относительные финансовые показатели могут быть выражены как в коэффициентах, так и в процентах. Показатели деловой активности нагляднее представлять в коэффициентах. В развитой рыночной экономике по наиболее важным показателям деловой активности устанавливаются нормативы по народному хозяйству в целом и по отраслям. Как правило, такие нормативы отражают средние фактические значения этих коэффициентов. Так, в большинстве цивилизованных рыночных стран нормативом оборачиваемости запасов являются 3 оборота, т.е. примерно 122 дня, нормативом оборачиваемости дебиторской задолженности — 4,9, или примерно 73 дня. Следует заметить, что среднюю стоимость активов и пассивов за период, например, год, рассчитывают как среднюю хронологическую по месячным данным, если нет такой возможности — то по квартальным данным, а если в распоряжении финансового аналитика имеется лишь годовой баланс, то применяется упрощенный прием: средняя из суммы данных на начало и конец периода (года).
ГЛОССАРИЙ.

· Главная цель анализа эффективности хозяйственной деятельности предприятия – это получение наибольшего числа ключевых параметров, которые позволяют дать точную оценку как текущего состояния объекта, так и ожидаемых перспектив его развития.

· Технико-организационный уровень производства – это совокупность таких характеристик, как качество продукции и используемой техники, прогрессивность технологических процессов, техническая и энергетическая вооруженность труда, степень концентрации, специализации, кооперирования и комбинирования, длительность производственного цикла и ритмичность производства, уровень организации производства и управления.

· Производственные ресурсы – это ресурсы, которые используются в производстве в виде средств труда, предметов труда и самого живого труда.

· Факторы эффективности хозяйственной деятельности – это элементы, причины, которые воздействуют на тот или иной показатель или на ряд показателей эффективности.

· Экономическая эффективность – это относительный показатель, который соизмеряет полученный эффект с затратами или ресурсами, использованными для достижения этого эффекта.

· Производственные резервы – это неиспользованные возможности снижения текущих и авансируемых затрат материальных, трудовых и финансовых ресурсов при данном уровне развития производительных сил и производственных отношений.

· Производственный потенциал предприятия – это максимально возможный выпуск продукции по качеству и количеству в условиях наиболее эффективного использования всех средств производства и труда, которые имеются в распоряжении предприятия.

· Экстенсивное использование ресурсов и экстенсивное развитие – это экономический процесс, который ориентирован на вовлечение в производство дополнительных ресурсов.

· Интенсивное использование ресурсов и интенсивное развитие – это экономический процесс, который ориентирован на максимальное использование имеющихся ресурсов.

· Экономические показатели – это специальные инструменты для целей количественного анализа и оценки экономических явлений, представляющие собой микромодели этих экономических явлений.

· Деловая активность предприятия – это экономическая категория, которая характеризует интенсивность и эффективность использования производственных и финансовых ресурсов предприятия.

· Рентабельность предприятия – это основной показатель эффективности хозяйственной деятельности предприятия, отражающий степень прибыльности его деятельности – прибыльности или доходности его капитала, ресурсов и продукции.

· Факторные модели рентабельности – это математические модели, которые раскрывают важнейшие причинно-следственные связи между показателями финансового состояния предприятия и финансовыми результатами, использующиеся для анализа и оценки существующей хозяйственной ситуации на предприятии и для прогнозирования финансовой устойчивости предприятия.

· Экономический интерес эксплуатации нематериальных активов – это использование исключительных прав на результаты интеллектуальной деятельности для повышения доходности предприятия.

· Горизонтальный анализ основных средств – это анализ показателей наличия и движения основных средств.

· Вертикальный анализ основных средств – это анализ структуры и структурных изменений в составе основных средств.

· Основная цель анализа дебиторской задолженности – это поиск резервов ускорения оборачиваемости дебиторской задолженности.
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