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· ГЛОССАРИЙ

1. ФИНАНСЫ ПРЕДПРИЯТИЙ – ОСНОВНАЯ СОСТАВЛЯЮЩАЯ ФИНАНСОВОЙ СИСТЕМЫ.

СХЕМА. Механизм управления финансами предприятий.

Финансы предприятий


	Финансовые отношения
	
	С поставщиками
	
	Денежные фонды

	
	
	
	
	

	
	
	С покупателями
	
	

	
	
	
	
	Уставной капитал

	С другими предприятиями и организациями
	
	Со строительными, транспортными и др. фирмами
	
	

	
	
	
	
	Фонд основных средств

	
	
	
	
	

	
	
	С предприятиями и фирмами др. стран
	
	Фонд оборотных средств

	
	
	
	
	

	
	
	С работниками

предприятий
	
	Добавочный

капитал

	Внутри предприятия
	
	
	
	

	
	
	Между филиалами, цехами, отделами
	
	Инвестиционный фонд

	
	
	
	
	

	С вышестоящей организацией, внутри финансово-промышленных групп, внутри холдинга
	
	
	
	Фонд накопления

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Амортизационный 

	
	
	С бюджетами разных уровней
	
	фонд

	С финансово-кредитной системой
	
	
	
	Другие источники

	
	
	С банками
	
	

	
	
	
	
	Валютный фонд

	
	
	Со страховыми организациями
	
	

	
	
	
	
	Фонд потребления

	
	
	
	
	

	
	
	С внебюджетными фондами
	
	Фонд выплат заработной платы

	
	
	
	
	

	
	
	С фондовым рынком
	
	Фонд для платежей в бюджет

	
	
	
	
	

	
	
	С инвестиционными фондами
	
	Другие фонды

	
	
	
	
	


Перечисленные виды денежных отношений составляют содержание финансов предприятий (организаций), которые могут быть определены как денежные отношения, связанные с формированием и распределением денежных доходов и накоплений у субъектов хозяйствования, а также их использованием на выполнение обязательств перед финансово-банковской системой и финансирование затрат по расширенному воспроизводству, социальному обслуживанию и материальному стимулированию работающих.

В материальном производстве теснейшим образом переплетаются все фазы воспроизводственного процесса:

· собственно производство,

· распределение,

· обмен,

· потребление.

2. ОРГАНИЗАЦИЯ ФИНАНСОВ В РАЗЛИЧНЫХ ОРГАНИЗАЦИОННО-ПРАВОВЫХ ФОРМАХ ХОЗЯЙСТВОВАНИЯ.
Организационно-правовая форма предприятия, закрепленная в его учредительных документах, должна полностью соответствовать требованиям законодательных актов. Принятие Государственной Думой РФ 21 октября 1994 г. нового ГК РФ потребовало внесения изменений и дополнений в учредительные документы.

Хозяйственные товарищества.

Полные товарищества


Товарищества на вере (коммандитные)


Хозяйственное общество

Акционерное общество

ООО / общество дополнительной ответственностью
Участники хозяйственных товариществ и обществ имеют права на:

· участие в управлении делами (искл. - вкладчиков в коммандитных товариществах);

· получение информации о деятельности, в том числе через бухгалтерскую и другую отчетность, в рамках, установленных учредительными документами;

· участие в распределении прибыли по итогам работы за год или иной отчетный период;

· получение части имущества, пропорционального взносу в уставный капитал, в случае ликвидации коммерческой организации после расчетов с кредиторами.

СХЕМА. Организационная схема полного товарищества.

Коммерческие






Индивидуальные

 организации






предприниматели


Учредительный договор

Полное товарищество


Полные товарищи (солидарная
субсидиарная ответственность)


Имущество

(собственность товарищества)


Предпринимательская деятельность

Во многих зарубежных странах на сумму вкладов, внесенных коммандитистами, товарищество вправе осуществлять выпуск акций (ак).

Имущество коммандитного товарищества формируется за счет вкладов участников, получаемых доходов и других источников. Коммандитное товарищество является юридическим лицом, участники которого сохраняют права и самостоятельность юридического лица. Это товарищество не отвечает по обязательствам коммандитистов. Вкладчики участвуют в прибыли и убытках пропорционально своим вкладам, участия в управлении товариществом они не принимают.

СХЕМА. Организационная схема общества с ограниченной ответственностью.

ГРАЖДАНЕ






Юридические










        лица


Учредительный договор, устав

Общество с ограниченной ответственностью


Участники (ответственность
в пределах внесенных вкладов)


Имущество

(собственность общества)


Предпринимательская деятельность

СХЕМА. Организационная схема общества с дополнительной

ответственностью.

ГРАЖДАНЕ






Юридические










        лица


Учредительный договор, устав

Общество с дополнительной ответственностью

Участники (солидарная субсидиарная
ответственность в одинаковом для всех

кратном размере к стоимости вкладов)


Имущество

(собственность общества)


Предпринимательская деятельность

СХЕМА. Организационная схема открытого акционерного общества.

ГРАЖДАНЕ







Юридические










 
       лица


Договор о создании АО (договор о совместной деятельности)

Учредители

(солидарная ответственность)


Устав
Открытое акционерное общество

Участники – акционеры

(неограниченный круг лиц)

Имущество

(собственность общества)


Предпринимательская деятельность

Эмиссионная деятельность

(открытая подписка)

При учреждении АО чаще всего используют договор о совместной деятельности.
Устав АО должен содержать следующую обязательную информацию:

· размер уставного капитала;

· категории, номинальная стоимость и количество выпускаемых акции; 

· права акционеров, состав и компетенция органов управления АО и порядок принятия ими решений, обязанности общества перед акционерами и кредиторами.

СХЕМА. Организационная схема производственного кооператива.

 Граждане 

 Устав 


Производственный кооператив



Члены – не менее 5

(личное трудовое участие,

субсидиарная ответственность)


	Имущество

(собственность производственного

кооператива)
	в том числе

неделимые

фонды



Предпринимательская деятельность

(производственная или иная

хозяйственная деятельность)

Юридические лица
Учредительным документом производственного кооператива является устав.

Учредительным документом унитарного предприятия является устав, который содержит следующую специфическую информацию:

(a) предмет и цели деятельности;

(b) размеры уставного капитала и других фондов денежных средств;

(c) порядок и источники формирования фондов.

Унитарные предприятия


Государственные


Муниципальные

СХЕМА. Организационная схема унитарного предприятия.


Государственные органы или

органы местного самоуправления


Устав 


Унитарное предприятие на правах

хозяйственного ведения

(государственного или

муниципального хозяйственного ведения



Имущество

(государственная или 

муниципальная собственность)


Предпринимательская деятельность

СХЕМА. Организационная схема казенного предприятия.


Правительство РФ


Устав 


Унитарное предприятие на праве

оперативного управления

казенное предприятие



Имущество

(федеральная собственность)


Предпринимательская деятельность

Некоммерческие организации


потребительские кооперативы

общественные организации
фонды

религиозные организации
религиозные объединения
учреждения

объединения юридических лиц:

· ассоциации (объединения по договору),

· финансово-промышленные группы (ФПГ).

Указ Президента РФ от 5 декабря 1993 г. N2096 "О создании финансово-промышленных групп в Российской Федерации" в качестве мер государственного стимулирования создания, и деятельности ФПГ предусматривал:

· передачу в коммерческое или доверительное управление ФПГ или ее участнику временно закрепленных за государством пакетов акций предприятий-участников ФПГ;

· зачет задолженности предприятия, акции которого реализуются на инвестиционных конкурсах (торгах), в объемах инвестиций, предусмотренных условиями инвестиционного конкурса (торга) для ФПГ - покупателя;

· предоставление государственных гарантий для привлечения различных инвестиционных ресурсов, в том числе с использованием механизма залога.

Постановление Правительства РФ от 23 мая 1994 г. N508 "О порядке проведения экспертизы проектов создания финансово-промышленных групп, представляемых на рассмотрение Правительства РФ" регламентирует формирование ФПГ из государственных федеральных предприятий и учреждений и организаций, финансируемых из федерального бюджета и на основе межправительственных соглашений, что связано с тем, что по результатам экспертизы принимаются решения о размерах бюджетных средств, выделяемых создаваемой ФПГ, порядке их использования, а также о предоставлении конкретных государственных гарантий для привлечения инвестиционных ресурсов. Постановлением от 16 января 1995 г. Правительство РФ утвердило также "Программу содействия формированию финансово-промышленных групп".

ФПГ можно классифицировать по следующим признакам:

(a) формам производственной интеграции:

· вертикальная,

· горизонтальная,

· конгломерат;

(b) отраслевой принадлежности:

· отраслевые,

· межотраслевые;

(c) масштабам деятельности:

· международные,

· республиканские,

· региональные;

(d) степени диверсификации

· монопрофильные,

· многопрофильные.

3. ПРЕДПРИЯТИЕ КАК ХОЗЯЙСТВУЮЩИЙ СУБЪЕКТ.
3.1. Финансовое обеспечение хозяйственной деятельности предприятия.
В соответствии с Законом "О предприятиях и предпринимательской деятельности в РСФСР" от 25 декабря 1990 г. предприятие - это самостоятельный хозяйствующий субъект, созданный для ведения хозяйственной деятельности, которая осуществляется в целях извлечения прибыли и удовлетворения общественных потребностей. Как правило, предприятие выступает юридическим лицом, что определяется совокупностью признаков:

· обособленностью имущества,

· ответственностью по обязательствам этим имуществом,

· наличием расчетного счета в банке,

· выступлением от своего имени.

Содержание хозяйственной деятельности предприятия - организация производства и реализации конкретного товара.

Принципы организации финансов:

· самостоятельность в области финансовой деятельности,

· самофинансирование,

· заинтересованность в финансовых и производственных результатах,

· ответственность за эти результаты,

· контроль за финансово-хозяйственной деятельностью предприятия.

Финансовые ресурсы предприятия, направляемые на его развитие, формируются за счет:

· амортизационных отчислений;

· прибыли, получаемой от всех видов хозяйственной и финансовой деятельности;

· дополнительных паевых взносов участников в товариществах;

· средств, получаемых от выпуска облигаций;

· средств, мобилизуемых с помощью выпуска и размещения акций в акционерных обществах открытого и закрытого типов;

· долгосрочного кредита банка и других кредиторов (кр. облигационных займов);

· др. законных источников (добровольных безвозмездных взносов предприятий, организаций, граждан и т.д.).

Убыточность многих предприятий в России обусловлена объективными причинами, а их ликвидация может привести к массовой безработице и серьезным социальным потрясениям.

В развитых странах выработана система контроля, диагностики и защиты предприятий от банкротства, в России в условиях формирования механизма управления банкротством приняты:

1. Указ Президента РФ "О мерах по поддержке и оздоровлению несостоятельных государственных предприятий (банкротства) и применение к ним специальных процедур" (1992),

2. Закон "О несостоятельности (банкротстве) предприятий" (1993),

3. введены нормативные документы, регулирующие финансовые взаимоотношения предприятий,

4. созданы организации, осуществляющие контроль за управлением государственным имуществом и исполнением закона о банкротстве.

Постановление Правительства РФ "О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий" от 20.05.94 определило систему критериев для установления неудовлетворительной структуры баланса, позволяющую на основе анализа финансового состояния сделать выводы о реальной возможности предприятия-должника восстановить либо утратить свою платежеспособность, если в ближайшее время им не будут выполнены обязательства перед кредиторами.

3.2. Затраты предприятия на производство продукции.
Классификация денежных затрат предприятия:

· затраты на воспроизводство производственных фондов;

· расходы на социально-культурные мероприятия;

· операционные расходы;

· затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг).

ЗАТРАТЫ

Прямые



Косвенные

Затраты, в зависимости от связи затрат с объемом производства

условно-постоянные




условно-переменные

Затраты по степени однородности


Элементные




Комплексные.

Все затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг) составляют их полную себестоимость.

В составе затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость, учитываются:

· затраты, непосредственно связанные с производством продукции (работ, услуг);

· расходы по использованию природного сырья;

· затраты на подготовку и освоение производства.

Затраты, включаемые в себестоимость продукции (работ, услуг), группируются в соответствии с их экономическим содержанием по следующим элементам: материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизация основных фондов, прочие затраты.

Планирование затрат на производство и реализацию продукции

Себестоимость продукции (работ, услуг) - важнейший показатель работы предприятия.

В натуральном выражении объем реализуемой продукции (РП) составит:

РП = О1 + ТП – О2,  где

О, - остатки нереализованной продукции на начало планируемого периода;

ТП - товарная продукция, планируемая к выпуску в предстоящем году;

О2 - остатки нереализованной продукции на конец планируемого периода.

Затраты на реализованную продукцию составят:

Срп = С01 + СТП - С02,  где

Срп - затраты на реализ. продукцию по полной себест. на предстоящий период;

С01 - фактическая производственная себестоимость остатков готовой продукции, не реализованных на начало планируемого периода;

СТП - плановая полная себестоимость товарной продукции, планируемой к выпуску в предстоящем периоде, определяемая в смете затрат на производство и реализацию продукции;

С01 - плановая производственная себестоимость остатков готовой продукции, которые не будут реализованы на конец планируемого периода (года, квартала).

Остатки нереализованной продукции на начало планируемого периода вкл. в себя:

· готовую продукцию на складе;

· товары отгруженные, срок оплаты которых не наступил;

· товары отгруженные, не оплаченные в срок покупателем;

· товары на ответственном хранении у покупателей.

При годовом планировании используются данные IV квартала, при квартальном планировании - данные соответствующего квартала:

СО = (СТПIV кв. : 90 дн) х N,  где

СО - производственная себестоимость остатков нереализованной продукции на конец планируемого периода;

СТПIV кв. - производственная себестоимость товарной продукции IV квартала;

N - норма запаса в днях.

3.3. Выручка от реализации продукции.
Стоимость произведенной продукции (выполненных работ, оказанных услуг) выражается ценой реализуемого товара.

Предприятия, экспортирующие продукцию, получают валютную выручку. Для зачисления валютной выручки в уполномоченном банке предприятию открываются два счета - транзитный валютный счет для зачисления в полном объеме поступлений в иностранной валюте и текущий валютный счет для учета средств, остающихся в распоряжении предприятия после обязательной продажи экспортной выручки. Независимо от форм собственности все предприятия, в том числе с иностранными инвестициями, обязаны 50% валютной выручки от экспорта товаров (работ, услуг) продать на внутреннем валютном рынке Российской Федерации по биржевому курсу рубля.

Денежные средства в рублях, полученные предприятием в результате обязательной продажи валютной выручки, зачисляются на его расчетный счет.

Годовое планирование выручки, так же как и затрат на реализуемую продукцию, в настоящее время затруднено из-за нестабильных экономических условий хозяйствования.

Общая сумма выручки от реализации продукции на предстоящий период (год, квартал) включает:

· выручку от реализации товарной продукции и полуфабрикатов собственного производства;

· выручку от выполнения работ и оказания услуг промышленного и непромышленного характера.

Выручка от реализации продукции рассчитывается на основе объема реализованной на сторону продукции, исходя из действующих цен без НДС, акцизов, торговых и сбытовых складов (по экспортируемой продукции - без экспортных тарифов).

Выручка от реализации продукции (работ, услуг) планируется на объем реализуемой продукции, так же как и затраты на реализуемую продукцию.

Врп = О1 + ТП - О2,  где 

Врп - планируемая сумма выручки от реализации продукции;

О1 - нереализованные остатки готовой продукции на начало планируемого периода;

ТП - товарная продукция, предназначенная к выпуску в планируемом периоде;

О2 - остатки нереализованной продукции на конец планируемого периода.

На случай не поступления платежей от потребителей предусматривается создание фонда риска.
3.4. Характеристика финансовых результатов хозяйственной деятельности предприятия.

Прибыль предприятия

Прибыль отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности.

Результатом соединения факторов производства (труда, капитала, природных ресурсов) и полезной производительной деятельности хозяйствующих субъектов является произведенная продукция, которая становится товаром при условии ее реализации потребителю.

Балансовая прибыль:

· прибыль (убыток) от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг;

· прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества предприятия;

· финансовые результаты от внереализационных операций (долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения).

Под иным имуществом предприятия понимаются:

1. сырье,

2. материалы,

3. топливо,

4. запчасти,

5. нематериальные активы (патенты, лицензии, торговые марки, программные продукты для ЭВМ и т.д.),

6. валютные ценности (иностранная валюта, ценные бумаги в иностранной валюте, драгоценные металлы и природные драгоценные камни, за исключением ювелирных и бытовых изделий и лома таких изделий),

7. ценные бумаги.

Доходы от сдачи имущества в аренду:

· прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году (например, суммы, поступившие от поставщиков (покупателей) по перерасчетам за продукцию, работы, услуги, выполненные в прошлом году, и др.;

· доходы от дооценки товаров;

· суммы, полученные в счет погашения дебиторской задолженности, списанной в прошлые годы в убыток;

· положительные курсовые разницы по валютным счетам и операциям в иностранной валюте;

· проценты, полученные по денежным средствам, числящиеся на счетах предприятия.

К расходам и потерям относятся:

· убытки по операциям прошлых лет, выявленные в отчетном году, от уценки товаров, списания безнадежной дебиторской задолженности;

· недостачи материальных ценностей, выявленные при инвентаризации;

· затраты по аннулированным производственным заказам и на производство, не давшее продукции, искл. потери, возмещаемые заказчиками;

· отрицательные курсовые разницы по валютным счетам и операциям в иностранной валюте;

· некомпенсируемые потери от стихийных бедствий с учетом затрат по предотвращению/ликвидации их последствий (искл. стоимость полученного металлолома, топлива, других материалов);

· некомпенсируемые убытки от пожаров, аварий, др. чрезвычайных событий, вызванных экстремальными ситуациями;

· затраты на содержание законсервированных производственных мощностей и объектов за исключением затрат, возмещаемых из других источников;

· судебные издержки и арбитражные сборы и др.

СХЕМА. Формирование, распределение и использование прибыли предприятия.
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Планирование прибыли - это составная часть финансового планирования, финансово-экономической работы на предприятии. Объектом планирования являются планируемые элементы балансовой прибыли: прибыль от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг

Основа для расчета - объем производственной программы.

Прибыль по товарному выпуску планируется на основе сметы затрат на производство и реализацию продукции, где определяется себестоимость товарного выпуска планируемого периода:

ПТП = ЦТП – СТП, где

ПТП - прибыль по товарному выпуску планируемого периода;

ЦТП - стоимость товарного выпуска планируемого периода в действующих ценах реализации (без НДС, акцизов, торговых и сбытовых скидок);

СТП - полная себестоимость товарной продукции планируемого периода (рассчитана в смете затрат на производство и реализацию продукции).

Прибыль на реализуемую продукцию рассчитывается иначе:

Прп = Врп – Срп, где

Прп - планируемая прибыль по продукции, подлежащей реализации в предстоящем периоде;

Врп - планируемая выручка от реализации продукции в действующих ценах (без НДС, акцизов, торговых и сбытовых скидок);

Срп - полная себестоимость реализуемой в предстоящем периоде продукции.

Исходя из того, что объем реализуемой продукции предстоящего планового периода в натуральном выражении определяется как сумма остатков нереализованной продукции на начало планируемого периода и объема выпуска товарной продукции в течение планируемого периода без остатков готовой продукции, которые не будут реализованы в конце этого периода, расчет плановой суммы от реализации продукции примет вид:

Прп = П01 + ПТП – П02, где

Прп - прибыль от реализации продукции в планируемом периоде;

П01 - прибыль в остатках продукции, не реализованной к началу планируемого периода;

ПТП - прибыль по товарной продукции, планируемой к выпуску в предстоящем периоде;

П02 - прибыль в остатках готовой продукции, которая не будет реализована в конце планируемого периода.

Сравнимая продукция выпускается в базисном году, который предшествует планируемому, поэтому известны и фактическая полная себестоимость и объем выпуска. По этим данным можно определить базовую рентабельность Рб:

Рб = (П0 : CТП) ( 100%, где

П0 - ожидаемая прибыль (расчет прибыли ведется в конце базисного года, когда точный размер прибыли еще не известен);

CТП – полная себестоимость товарной продукции базисного года.

Необходимо определить влияние на прибыль и других факторов производства и реализации продукции:

· изменение (+,-) себестоимости продукции в планируемом году;

· влияние изменения ассортимента, качества продукции (на основе плановых данных об ассортименте, качестве и сортности);

· влияние роста цен на продукцию;

· влияние на прибыль всех перечисленных факторов определяется путем их суммирования.

Определение налогооблагаемой прибыли

Н = В - Р - Ц - Д - И - О - Х - Ф,
где Н - налогооблагаемая прибыль;

В - валовая прибыль;

Р - рентные платежи, вносимые в установленном порядке в бюджет из прибыли;

Ц - доходы, полученные по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятию;

Д - доходы, полученные от долевого участия в других предприятиях (кроме доходов, полученных за пределами РФ);

И - доходы казино, видеосалонов, от видеопоказа, проката видео- и аудиокассет и записи на них, от игровых автоматов с денежным выигрышем;

О - прибыль от посреднических операций и сделок;

Х - прибыль от производства и реализации сельскохозяйственной и охотохозяйственной продукции;

Ф - отчисления в резервный фонд или прочие, аналогичные по назначению фонды.

Налоговые льготы

Действующим законодательством для отдельных категорий плательщиков налога на прибыль устанавливаются льготы в следующих формах:

· уменьшение величины облагаемой прибыли (объекта обложения);

· понижение ставок налога;

· полное освобождение от налога;

· предоставление "налоговых каникул";

· инвестиционный налоговый кредит.

Уменьшение размера облагаемой прибыли при фактически произведенных затратах и расходах за счет прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, осуществляются на суммы:

· направленные на финансирование капитальных вложений производственного и непроизводственного назначения (предприятиям, осуществляющим развитие собственной производственной и непроизводственной базы при полном использовании сумм начисленного износа (амортизации) на последнюю отчетную дату);

· направленные на финансирование в порядке долевого участия капитальных вложений производственного и непроизводственного назначения;

· направленные на погашение кредитов банков, полученных и использованных на эти цели;

· направленные на проведение предприятиями научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, а также в Российский фонд технологического развития, но в общей сложности не более, чем 10% налогооблагаемой прибыли;

· направленные на природоохранительные мероприятия - в размере 30% капитальных вложений;

· добровольных взносов в Фонд поддержки предпринимательства и развития конкуренции.

Полностью освобождается прибыль предприятий, полученная от реализации произведенной и переработанной сельскохозяйственной продукции.

Полному освобождению от налогообложения подлежит прибыль:

1. предприятий общественных организаций инвалидов, направленная на обеспечение уставной деятельности этих организаций или израсходованная самостоятельно на социальные нужды инвалидов;

2. производственных (трудовых) мастерских при учреждениях социальной защиты и социальной реабилитации населения;

3. предприятий Федеральной службы лесного хозяйства России, полученная от переработки и утилизации низкосортной и мелкотоварной древесины, от рубок и ухода за лесом и реализации продукции побочного пользования лесом, при условии использования этой прибыли на ведение лесного хозяйства.

4. ОСНОВНЫЕ ФОНДЫ И ДРУГИЕ ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ ПРЕДПРИЯТИЯ.
4.1. Основные фонды как часть имущества предприятия.
Имущество предприятия составляют основные средства и прочие внеоборотные активы, оборотные средства и финансовые активы.

Непроизводственные основные фонды предназначены для обслуживания нужд:

1. жилищно-коммунального хозяйства,

2. здравоохранения,

3. просвещения,

4. культуры.

По натурально-вещественному признаку основные фонды подразделяются на:

· здания,

· сооружения,

· передаточные устройства,

· машины и оборудование,

· транспортные средства,

· инструмент,

· производственный и хозяйственный инвентарь,

· рабочий скот,

· многолетние насаждения и др.

Основные производственные фонды предприятий совершают хозяйственный кругооборот, который состоит из стадий:

· износ основных фондов,

· амортизация,

· накопление средств для полного восстановления основных фондов,

· замена средств путем осуществления капитальных вложений.

Расширение и обновление основных средств на новой технической и технологической основе - это процесс расширенного воспроизводства, основным источником которого является прибыль.

Результаты расширения воспроизводства оцениваются следующими показателями:

1. Коэффициент прироста (Кп):
Кп = (Оф.введ. - Оф.выб.) : Оф.к., где

Оф.введ. - стоимость основных фондов, введенных в эксплуатацию в отчетном периоде;

Оф.выб. - стоимость основных фондов, выбывших в течение отчетного периода;

Оф.к. - стоимость основных фондов на конец отчетного периода.

2. Коэффициент обновления (Кобн.):
Кобн. = Оф.введ. : Оф.к.

3. Коэффициент выбытия (Квыб.):
Квыб. = Оф.выб. : Оф.к.
Показателями, характеризующими эффективность использования основных фондов являются:
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4.2. Капитальные вложения как способ воспроизводства основных фондов.

Капитальные вложения - это процесс воспроизводства материальных ценностей, составляющих основные фонды предприятия.

Воспроизводство основных средств


ПРОСТОЕ


РАСШИРЕННОЕ

Виды инвестиций:

· реальные (прямые) инвестиции;

· финансовые инвестиции;

· помещение капитала в банки;

· интеллектуальные инвестиции:

1. покупку патентов,

2. покупка лицензий,

3. покупка ноу-хау,

4. подготовка персонала,

5. переподготовка персонала,

6. вложения в НИОКР.

Технологическая структура капитальных вложений отражает соотношение затрат на:

· строительные работы,

· монтаж оборудования,

· буровые работы,

· приобретение оборудования, не требующего монтажа,

· приобретение инструмента,

· приобретение инвентаря,

· проектно-изыскательские работы,

· прочие затраты,

· убытки, включаемые в стоимость основных фондов.

Способы осуществления капитальных вложений:

1. подрядный,

2. хозяйственный.

4.3. Источники финансирования капитальных вложений.
Все возможные источники финансирования капитальных вложений предприятия-инвестора могут быть сформированы за счет:

· собственных финансовых ресурсов и внутрихозяйственных резервов;

· заемных финансовых средств;

· привлеченных финансовых средств, получаемых от продажи акций, паевых и иных взносов членов трудовых коллективов, граждан, юридических лиц;

· денежных средств, централизуемых объединениями (союзами) предприятий в установленном порядке;

· средств внебюджетных фондов;

· средств федерального бюджета, предоставляемых на безвозвратной и возвратной основе, средств бюджетов субъектов РФ;

· средств иностранных инвесторов.

5. ФОРМИРОВАНИЕ И ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ОБОРОТНЫХ СРЕДСТВ ПРЕДПРИЯТИЙ.
5.1. Экономическая сущность оборотных средств предприятия.

Оборотные средства являются одной из составных частей имущества предприятия. Состояние и эффективное их использование - одно из главных условий успешной деятельности предприятия.

Готовая продукция вместе с денежными средствами и средствами в расчетах отражают фонды обращения.
Кругооборот фондов предприятий может совершаться только при наличии определенной авансированной стоимости в денежной форме. Вступая в кругооборот, она уже не покидает его, последовательно меняя свои функциональные формы. Указанная стоимость в денежной форме представляет собой оборотные средства предприятия.

Оборотные фонды непосредственно участвуют в создании новой стоимости, а оборотные средства - косвенно, через оборотные фонды.

Кругооборот фондов предприятий завершается процессом реализации продукции (работ, услуг). Для нормального осуществления этого процесса предприятия наряду с основными и оборотными фондами должны располагать и фондами обращения. Оборот фондов обращения неразрывно связан с оборотом оборотных производственных фондов и является его продолжением и завершением.

Состав оборотных средств предприятия – это совокупность элементов, образующих оборотные производственные фонды и фонды обращения.
Структура оборотных средств представляет собой соотношение отдельных элементов оборотных производственных фондов и фондов обращения.

Фонды обращения:

· готовая продукция на складе;

· товары отгружаемые;

· денежные средства в кассе предприятия и на счетах в банке;

· дебиторская задолженность;

· средства в прочих расчетах.

По месту и роли в процессе воспроизводства различают:

1. оборотные средства в сфере производства,

2. оборотные средства сфере обращения.

По степени планирования оборотные средства подразделяются на:

1. нормируемые,

2. ненормируемые.

По источникам формирования оборотные средства делятся на:

1. собственные,

2. заемные,

3. привлеченные.

Определение потребности предприятий в оборотных средствах.

Цель нормирования - определение рационального размера оборотных средств, отвлекаемых на определенный срок в сферу производства и сферу обращения.
Размер собственных оборотных средств зависит от:

1. объема производства,

2. условий снабжения и сбыта,

3. ассортимента производимой продукции,

4. применяемых форм расчетов.

По производственным запасам среднесуточный расход определяется по соответствующей статье сметы затрат на производство:

1. по незавершенному производству - исходя из себестоимости валовой или товарной продукции;

2. по готовой продукции - на основании производственной себестоимости готовой продукции.

Нормативы, устанавливаемые в процессе нормирования

Частные





Совокупные

Норма запаса составляет 24 дня, следовательно запас должен обеспечить производство в течение 24 дней. Норма запаса может устанавливаться в процентах, в денежном выражении к определенной базе.

Норматив оборотных средств, авансируемых в сырье, основные материалы и покупные полуфабрикаты, определяются по формуле (Н):

Н = Р ( Д, где

Р - среднесуточный расход сырья, материалов и покупных полуфабрикатов;

Д - норма запаса в днях.

Норма запаса в днях по отдельным видам сырья, материалов и полуфабрикатов устанавливается исходя из времени, необходимого для создания транспортного, подготовительного, технологического, текущего складского и страхового запасов.

Страховой запас создается в качестве резерва, гарантирующего бесперебойный процесс производства в случае нарушения договорных условий поставок материалов. Величина страхового запаса принимается, как правило, в пределах 50% текущего складского запаса. Норматив оборотных средств в незавершенном производстве выражает стоимость начатых, но не законченных производством изделий, находящихся на различных стадиях производственного процесса.

Нормирование оборотных средств в незавершенном производстве осуществляется по группам или видам изделий для каждого подразделения в отдельности. Если ассортимент продукции разнообразный, то норматив исчисляется по основной продукции, составляющей 70-80% ее общей массы.

Норматив оборотных средств в незавершенном производстве определяется по формуле:

Н = Р ( Т ( К, где

Р - однодневные затраты на производство продукции;

Т - длительность производственного цикла в днях;

К - коэффициент нарастания затрат.

Норматив по статье "Расходы будущих периодов" исчисляется по формуле:

Н = Р0 + Ри – Рс, где

Р0 - сумма расходов будущих периодов на начало планируемого периода;

Ри - расходы, производимые в плановом периоде по смете;

Рс - расходы, включаемые в себестоимость продукции планируемого периода.

Готовая продукция, изготовленная на предприятии, характеризует переход оборотных средств из сферы производства в сферу обращения.

Норматив оборотных средств на готовую продукцию определяется по формуле:

Н = Р х Д, где

Р - однодневный выпуск товарной продукции по производственной себестоимости;

Д - норма запаса в днях.

Эффективность использования оборотных средств

Длительность одного оборота оборотных средств в днях (О) исчисляется по формуле:
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С - остатки оборотных средств (средние или на определенную дату);

Т - объем товарной продукции;

Д - число дней в рассматриваемом периоде.

Количество оборотов за определенный период или коэффициент оборачиваемости оборотных средств (К0) исчисляется по формуле:
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Коэффициент загрузки средств в обороте (К3), обратный коэффициенту оборачиваемости, определяется по формуле:
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6. ОСНОВНЫЕ АСПЕКТЫ ФИНАНСОВОГО ПЛАНИРОВАНИЯ ХОЗЯЙСТВУЮЩЕГО СУБЪЕКТА (СОДЕРЖАНИЕ ФИНАНСОВОГО ПЛАНА ПРЕДПРИЯТИЯ).

К задачам планирования финансов относятся:

· обеспечение производственно-торгового процесса необходимыми финансовыми ресурсами;

· установление финансовых отношений с бюджетом, банком, страховыми организациями и другими хозяйствующими субъектами;

· выявление путей наиболее рационального вложения капитала и резервов по его эффективному использованию;

· увеличение прибыли за счет экономного использования денежных средств;

· осуществление контроля за образованием и расходованием денежных средств.

При планировании финансовых показателей применяются нормативный, расчетно-аналитический, балансовый методы, а также метод оптимизации плановых решений и экономико-математическое моделирование.

При превышении доходов над расходами сумма превышения направляется в резервный фонд.

При превышении расходов над доходами определяется сумма недостатка финансовых ресурсов, которые могут быть получены за счет выпуска ценных бумаг, полученных кредитов или займов, благотворительных взносов и т.п.

Финансовый план составляется:

1. на перспективу (пятилетний),

2. на год (с разбивкой по кварталам),

3. на более короткий период времени (оперативный).

Если точно неизвестно, в каком месяце приобретаются (ликвидируются) основные фонды, то число месяцев их функционирования определяется как Феднее по кварталам:

квартал М = (12 - М1) = I квартал М = (12 - М 1) =

Ill квартал М = (12 - М1) = 4,5 месяца

IV квартал М = (12 - М1) = 1,5 месяца

Начисления на заработную плату определяются по действующим нормативам (страховым тарифам взносов) в процентах к заработной плате:

· в фонд социального страхования - 5,4%,

· в пенсионный фонд - 28%,

· в фонд занятости - 2%,

· в фонд обязательного медицинского страхования -3,6%,

· транспортный налог - 1%; итого - 40%.

Определив кредиторскую задолженность, постоянно находящуюся в распоряжении предприятия, как сумму величины минимальной задолженности работающим по заработной плате и величины начислений на заработную плату (40%) необходимо определить прирост этой кредиторской задолженности.

Прирост кредиторской задолженности, постоянно находящейся в распоряжении хозяйствующего субъекта, определяется как разница сумм кредиторской задолженности этого вида на конец и на начало планируемого периода.

ТАБЛИЦА. Финансовый план предприятия.

	Доходы и поступления средств
	Расходы и отчисления

	Показатели


	тыс.,

руб.
	Показатели
	тыс.,

руб.

	Прибыль

Амортизационные отчисления

Отчисления в ремонтный фонд

Прирост кредиторской задолженности, постоянно находящейся в распоряжении хозяйствующего субъекта
	
	Налог на прибыль

Налог на доходы

Целевой сбор на содержание правоохранительных органов

Налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы

Налог на имущество

Ремонтный фонд

Резервный фонд

Фонд потребления

Фонд накопления – всего

в том числе:

от прибыли

за счет амортизационных отчислений

за счет кредиторской задолженности, постоянно находящейся в распоряжении хозяйствующего субъекта
	

	Итого:
	
	Итого:
	


ГЛОССАРИЙ

1) Финансы предприятий – денежные отношения, которые связаны с формированием и распределением денежных доходов и накоплений у субъектов хозяйствования и их использованием на выполнение обязательств перед финансово-банковской системой и финансированием затрат по расширенному воспроизводству, социальному обслуживанию и материальному стимулированию работающих.

2) Предприятие – это самостоятельный хозяйствующий субъект, созданный для ведения хозяйственной деятельности, которая осуществляется в целях извлечения прибыли и удовлетворения общественных потребностей.

3) Себестоимость – это издержки предприятия по производству продукции, включающие стоимость сырья, материалов, комплектующих изделий и полуфабрикатов наряду с износом основных производственных фондов и заработной платой работников.

4) Самофинансирование – базируется на полной самоокупаемости затрат по производству продукции и расширению производственно-технической базы предприятия;

– означает, что каждое предприятие покрывает свои текущие и капитальные затраты за счет собственных источников.

5) Затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг) – это затраты, которые складываются из затрат, которые связаны с использованием в процессе производства продукции (работ, услуг) основных фондов, сырья, материалов, комплектующих изделий, топлива и энергии, труда и других затрат.

6) Выручка от реализации продукции – это денежные средства, которые поступили на расчетный счет предприятия за отгруженную покупателю продукцию.

7) Чистая прибыль – это прибыль, которая осталась в распоряжении предприятия после уплаты налогов и других платежей.

8) Балансовая прибыль – это прибыль, включающая три укрупненных элемента: прибыль (убыток) от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг; прибыль (убыток) от реализации основных средств, их прочего выбытия, реализации иного имущества предприятия; финансовые результаты от внереализационных операций.

9) Прибыль – отражает чистый доход, созданный в атмосфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности.

10) Инвестиционный налоговый кредит – это отсрочка налогового платежа, предоставляемая органами государственной власти или налоговыми органами; действие этой льготы распространяется на предприятия с малой численностью работников, на приватизированные предприятия, которые получили кредит коммерческого банка для выкупа имущества товариществом, образованным членами трудового коллектива.
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