СОВРЕМЕННЫЙ ГУМАНИТАРНЫЙ УНИВЕРСИТЕТ

________________________________________________
КУРСОВАЯ РАБОТА

ПО ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ

ФАКТОРНЫЕ РЫНКИ:

ОСОБЕННОСТИ ИХ ЭКОНОМИЧЕСКОГО АНАЛИЗА

ЮНИТА 4

студентки группы ЗМ-01-А99

Салмаси Марианы

Москва

2001

ОГЛАВЛЕНИЕ

· Общая характеристика текущих микроэкономических проблем.

· Государственные финансы и финансы предприятий.
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· Трудовые отношения. Коллективный договор, профсоюзы, регулирование трудовых отношений государством.
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· ГЛОССАРИЙ

ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ТЕКУЩИХ МИКРОЭКОНОМИЧЕСКИХ ПРОБЛЕМ

В современной западной рыночной экономике и формирующейся рыночной экономике России имеет место значительное число текущих микроэкономических проблем. Их анализ с использованием теоретических положений составляет главную задачу при одновременном анализе воздействия государства на микроэкономику, его пяти основных экономических функций:

1) обеспечить правовую основу и социальный климат, способствующие эффективному функционированию рыночной экономики;

2) поддерживать конкуренцию;

3) перераспределять доходы и материальные блага;

4) регулировать распределение для обеспечения общественными товарами и корректировать побочные эффекты;

5) стабилизировать экономику.

К текущим современным проблемам, непосредственно затрагивающим воздействие на экономику, относятся:

· финансовые проблемы, взаимосвязанные с различными формами и методами налогообложения и распределения налогового бремени, что обусловлено необходимостью использования микроэкономических методов для исследования основных принципов налогообложения;

· функционирование факторных рынков в современных условиях, что затрагивает как деятельность государства, так и предпринимателей и профсоюзов (рынок земли, экономика сельскохозяйственных и природных ресурсов, агропромышленная интеграция).

Мезоэкономика (от греческого - после, за, через) - исследует поведение, содержание и сущность промежуточных подсистем национальной экономики, во многом взаимосвязанных с решением микроэкономических проблем, что относится и к специфическим экономическим проблемам функционирования городской и региональной экономики, включая экологические проблемы.

ГОСУДАРСТВЕННЫЕ ФИНАНСЫ И ФИНАНСЫ ПРЕДПРИЯТИЙ

К текущим микроэкономическим проблемам относятся финансы предприятий, но последние одновременно являются базой для формирования финансов на более высоком уровне - государственных финансов (от лат. "financia" - платеж или доход). Финансы представляют собой систему сложившихся в обществе экономических отношений, связанных с формированием и использованием фонда денежных средств на основе распределения и перераспределения валового национального продукта. Государственные финансы - это централизованные фонды денежных средств, используемых в соответствии с потребностями государства.

Финансы предприятий (фирм) - денежные средства, предназначенные для решения данными субъектами хозяйственной деятельности вопросов развития производства и проблем социального характера на их уровне.

Налог как экономическая категория представляет собой изъятие в пользу государства или местных органов власти части дохода самостоятельно хозяйствующего субъекта на основе заранее определенной и установленной в законодательном порядке нормы.

ЭКОНОМИКА НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ

Используя понятия предложения и спроса, а также эластичности, можно определить, кто платит налог с оборота, или акцизный налог.

Разделение бремени. Допустим, правительство облагает налогом продавцов (поставщиков), тогда этот налог можно рассматривать как надбавку к цене предлагаемого товара. В результате этого кривая предложения сдвинется вверх на величину налога. Таким образом, если продавцы хотели предложить, например, 5 млн. бутылок не облагаемого налогом вина по 2 дол. за штуку, то теперь они должны получить по 3 дол. (2 дол. за бутылку плюс 1 дол. налога) за те же самые 5 млн. бутылок. Продавцы должны теперь заработать на 1 дол. больше с каждой поставляемой единицы товара, чтобы получить ту же цену, какую они получали до введения налога.

Тщательное сравнение соотношения между спросом и предложением после введения налога с доналоговым равновесием между ними показывает, что если цена до введения налога была равна 4 дол. за бутылку, то новая равновесная цена составляет 4,5 дол. В данном случае половину налога платят потребители в виде более высокой цены, а другую половину - производители в виде более низкой цены после уплаты налога. Потребители платят за бутылку на 50 центов больше, а производители, заплатив государству 1 дол. налога на единицу продукции, получат 3,5 дол. В этом случае потребители и производители делят налоговое бремя поровну; производители переносят половину налога на потребителей в виде более высокой цены, а вторую половину налогового бремени несут сами.

Эластичность. Действуют два правила.

1. Чем менее эластичен спрос на товар, тем большая часть налога ложится на плечи потребителей при условии, что предложение является постоянным.
2. Чем менее эластично предложение, тем большую часть налога платят производители при условии, что спрос является постоянным.
Примером товара, предложение которого неэластично, служит золото, поэтому бремя акцизного налога на него несут главным образом производители. С другой стороны, предложение бейсбольных мячей эластично, поэтому большая часть акцизного налога на них, скорее всего, ляжет на покупателей.

Общее налоговое бремя равно сумме налоговых поступлений и избыточного бремени.

Избыточное бремя акцизного налога - это потеря для общества чистой выручки, потому что потребление и производство облагаемого налогом товара падают ниже их оптимальных уровней. Избыточное налоговое бремя - это та величина, на которую налог, увеличивая общее налоговое бремя, превышает сумму налоговых поступлений:

избыточное бремя = общее бремя - налоговые поступления.

Вывод: размер избыточного бремени (общее бремя минус налоговые поступления) акцизного налога, или налога с продаж, варьируется на разных рынках в зависимости от эластичности предложения и спроса при прочих равных условиях, чем больше эластичность предложения и спроса, тем больше избыточное бремя данного налога. Два налога, дающие одинаковые поступления, не обязательно влекут за собой одинаковое общее налоговое бремя. Этот факт затрудняет работу правительства при определении наилучшего способа налогообложения. Правительство должно принимать во внимание избыточное налоговое бремя при разработке оптимальной системы налогообложения.

НАЛОГИ: КНУТ ИЛИ ПРЯНИК ДЛЯ ФИНАНСОВОЙ СИСТЕМЫ ПРЕДПРИЯТИЯ?

Налоги – обязательные платежи физических лиц (населения) и юридических лиц (предприятий, организаций), взимаемые государством.
Можно рассматривать налоговую систему со стороны государства и со стороны предприятия.

Со стороны государства в любой стране налоги выполняют следующие функции:

· фискальную;

· регулирующую;

· стимулирующую;

· распределительную (перераспределительную).

С помощью фискальной функции формируются государственные денежные фонды, необходимые для выполнения государством хозяйственно-политических функций.

Используя регулирующую функцию налогов, государство изменяет условия налогообложения, применяет систему налоговых ставок, льгот и штрафов, чем способствует решению важнейших социально-экономических проблем.

Стимулирующая функция заключается в маневрировании налоговыми ставками, льготами и санкциями, государственном стимулировании развития ТП, инвестиций в базовые отрасли экономики. Во многих странах сумма прибыли, направляемая на техническое перевооружение, реконструкцию, освоение и расширение производства, освобождается от налогообложения.

Распределительная (перераспределительная) функция налогов проявляется в том, что с помощью налоговой системы государство перераспределяет национальный доход в пользу тех или иных групп населения. Это достигается установлением прогрессивных ставок налогообложения, различных льгот и налоговых вычетов для граждан, нуждающихся в социальной защите.

Государство в практике налогообложения соблюдает следующие принципы:

· обязательность налогообложения;

· стабильность;

· равнонапряженность;

· социальная справедливость.

Уплата налога представляет собой организованный процесс, включающий элементы:

1. субъект налога;

2. объект налога,

3. источник обложения – фонд или средства;

4. единица обложения;

5. налоговая ставка.
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ПРОПОРЦИОНАЛЬНЫЕ
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ПРОЦЕНТНЫМИ

ТВЕРДЫЕ


ДОЛЕВЫЕ.

ПРОГРЕССИВНЫЕ

Налоговая льгота - полное/частичное освобождение налогоплательщика от налогообложения в соответствии с действующим законодательством.

Государство использует три способа взимания налога.

A. У источника.

B. По декларации.

Налоги

ЦЕНТРАЛЬНЫЕ


МЕСТНЫЕ

В государствах с федеративным устройством налоговая политика осуществляется на трех уровнях:

· правительственном,

· региональном,

· местном.

Введенная с 1 января 1992 г. налоговая система РФ включает три группы налогов:

1) общегосударственные (федеральные) налоги;

2) республиканские налоги;

3) местные налоги.

Налоги

ПРЯМЫЕ


КОСВЕННЫЕ

В Российской Федерации действует следующая система основных прямых налогов:

1. Прямые налоги, удерживаемые с юридических лиц, - налог на прибыль предприятия (корпорационный налог); налог на имущество предприятия; земельный налог с предприятия.

2. Прямые налоги, взимаемые с физических лиц, - подоходный налог с населения; поимущественный налог с населения; налог с имущества, переходящего в порядке наследования и дарения; налог на владельцев транспортных средств.

Важнейшим прямым налогом, взимаемым с юридических лиц, является налог на прибыль предприятий. Объектом обложения является валовая прибыль предприятия, представляющая собой сумму прибыли от реализации продукции, основных фондов, иного имущества и доходов от внереализационных операций за вычетом суммы расходов по этим операциям.

ПРОБЛЕМА ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СВОБОДЫ

Микроэкономика как подсистема в рыночных отношениях при ее эффективном функционировании должна развиваться в рамках экономической свободы. Последняя определяет широту экономического поведения хозяйствующего субъекта как в действиях на рынке, так и при выборе типа собственности в ее соответствующей форме. Субъекты хозяйствования, будь то частные или государственные, сами определяют сферу приложения имеющихся у них ресурсов, а также способов распределения доходов и потребления материальных благ, но под контролем экономической деятельности государства, воздействием таких экономических рычагов, как государственные заказы, кредит, денежное обращение, налоги, финансовая деятельность. Экономическая свобода не отделена от них, а наоборот, реализуется на базе законодательных государственных норм и сообразуется с экономической ответственностью граждан.
Экономическая свобода предусматривает свободное предпринимательство при наличии наемного труда, когда каждому индивиду должны быть предоставлены возможности наилучшим образом проявить свои способности. При этом предприниматели, так же как и наемные работники, должны пользоваться полной государственной поддержкой и защитой.

ФАКТОРНЫЕ РЫНКИ, ИХ СУЩНОСТЬ.
ТРУД, КАПИТАЛ, ЗЕМЛЯ И ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВО КАК ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА
Для того чтобы начать производство, необходимо наличие, по крайней мере того, кто будет производить, и того, из чего будут производить. В экономической науке выделяют 4 фактора производства:

· Труд - деятельность человека, направленную на достижение какого-либо полезного результата.

· Капитал  - весь накопленный запас средств, необходимых для производства материальных благ.

· Земля – имеют в виду не только землю как таковую, но и воду, воздух и все прочие блага, которые природа предоставляет в пользование человеку.

· Предпринимательство - особый фактор, при помощи которого происходит соединение труда, капитала, земли.

Труд как фактор производства.

Труд - это целесообразная деятельность человека, с помощью которой он преобразует природу и приспосабливает ее для удовлетворения своих потребностей.

Время, в течение которого человек трудится, называется рабочим днем, или рабочим временем. Продолжительность рабочего времени - величина изменчивая, но и она имеет определенные границы. Его максимальная продолжительность определяется двумя факторами:

1. человек не может работать двадцать четыре часа в сутки, т.к. ему необходимо время для сна, отдыха, принятия пищи;

2. граница рабочего времени определяется требованиями морального и социального характера. На фактическую продолжительность рабочего времени оказывают влияние такие факторы, как: 1) интенсивность труда, 2) движение фаз промышленного цикла, 3) уровень безработицы.

Интенсивность труда характеризует напряженность труда, которая определяется степенью расходования физической и умственной энергии в единицу времени. Интенсивность труда увеличивается при ускорении работы конвейера, увеличении количества одновременно обслуживаемого оборудования, уменьшении потерь рабочего времени. Высокий уровень интенсивности труда равнозначен увеличению рабочего дня. Производительность труда показывает, какое количество продукции производится в единицу времени.

Капитал как фактор производства.

Капитал ассоциируется со способностью приносить доход.

Принято различать капитал, материализованный в зданиях и сооружениях, станках, оборудовании, функционирующий в процессе производства несколько лет, обслуживая несколько производственных циклов - основной капитал. Другой вид капитала, включающий сырье, материалы, энергетические ресурсы, расходуется полностью за один производственный цикл, воплощаясь в производимой продукции - оборотный капитал.

В процессе функционирования основной капитал подвергается физическому и моральному износу. Физический износ основного капитала определяется многими факторами:

1. продолжительность и интенсивность использования машин и оборудования, особенности технологий производства, где применяется основной капитал,

2. воздействие атмосферных условий,

3. внутренние процессы, происходящие в материале, из которого изготовлены средства труда.

Моральный износ основного капитала связан с высокими темпами научно-технического процесса. Различают два вида морального износа:

1. основной капитал может обесцениваться, т.к. аналогичное оборудование начинает производиться с меньшими затратами ( становится дешевле;

2. в результате НТП появляется более современное, более производительное оборудование.

Возмещение физически изношенного и морально устаревшего оборудования происходит за счет амортизационных отчислений. Отношение суммы амортизационных отчислений к стоимости основного капитала, выраженное в %%, называется нормой амортизации. Высокие темпы научно-технического прогресса, ускорение морального старения основного капитала ведут к тому, что государство увеличивает нормы амортизации в законодательном порядке - это политика ускоренной амортизации

Земля как фактор производства.

Одной из важных характеристик земли является ее ограниченная площадь. Человек не в состоянии изменить ее размеры по своему желанию, землю невозможно "производить". Использование определенного участка земли представляет изначальное условие всего, что человек может делать.

Определенные участки земной поверхности способствуют какой-то определенной производственной деятельности человека.

Для фермера участок земли служит средством для выращивания определенных сельскохозяйственных культур. Почва должна обладать плодородием, которое определяется ее механическими и химическими свойствами. По механическим свойствам она должна быть достаточно мягкой, в то же время она не должна слишком свободно пропускать воду, но и очень плотная, глинистая почва не подойдет для выращивания растений. По химическому составу земля должна содержать неорганические элементы в такой форме, в которой они достаточно легко усваиваются растениями. Человек способен в определенных пределах изменить состояние почвы, используя механическую обработку, внося органические и химические удобрения.

Естественные

СВОЙСТВА ЗЕМЛИ

Созданные искусственно
Человек может определенным образом воздействовать на плодородие земли, но подобное воздействие не безгранично. Рано или поздно придет время, когда дополнительная отдача, получаемая от дополнительного приложения труда и капитала к земле, сократится настолько, что перестанет | вознаграждать человека за их приложение.

Закон убывающей отдачи или убывающей доходности можно сформулировать следующим образом:

"Каждое приращение капитала и труда вкладываемых в обработку земли, порождает в общем пропорционально меньшее увеличение количества получаемого продукта, если только указанное приращение не совпало по времени с усовершенствованием агротехники" (Маршалл А. Принципы экономической науки. т.1 М., 1993, с. 220)

Закон убывающей отдачи применим к земле потому, что в отличие от других факторов производства она обладает – ограниченностью; её можно обрабатывать более интенсивно, но нельзя безгранично увеличивать площадь обрабатываемых земель, т.к. запас земель, пригодных к обработке, неизменен.

Предпринимательство как фактор производства

Предпринимательство выступает в качестве неотъемлемого атрибута рыночного хозяйства. Хотя история предпринимательства уходит в глубь веков, современное его понимание сложилось в период становления и развития капитализма.

Объединение в одном лице собственника и предпринимателя стало разрушаться в период появления кредита. Любой коммерческий банк не является собственником всего капитала, который он пускает в оборот. Как правило, его собственность распространяется на уставный фонд, который может представлять собой относительно небольшую величину.

Наиболее наглядно отделение предпринимательства от собственности обнаруживается в АО. В условиях акционерной, корпоративной экономики собственность как юридический факт утрачивает свои распорядительные прерогативы. Власть на производстве перемещается от собственности к организации, роль собственности становится все более пассивной. Вместо реальных физических предметов, с которыми традиционно связывалось понятие собственности, акционер владеет лишь клочком бумаги, титулом собственности. Над самими предпринимателями он, собственник акции, имеет весьма условный контроль. Однако он и не несет ответственности за результаты деятельности корпорации. Такую ответственность несут менеджеры.

( развитие кредитных отношений и переход национального богатства из формы индивидуальной частной собственности в форму собственности корпораций влечет за собой отделение собственности от распоряжения, предпринимательства.

В научной литературе предпринимательство предлагается рассматривать в трех аспектах:

· как экономическую категорию;

· как метод хозяйствования;

· как тип экономического мышления.

Для характеристики предпринимательства как экономической категории центральной проблемой является установление его субъектов и объектов. Субъекты предпринимательства – это, прежде всего, частные лица. Субъекты коллективного предпринимательства - АО, арендные коллективы, кооперативы и т. д. В отдельных случаях к субъектам предпринимательства относят и государство в лице его соответствующих органов. ( в рыночной экономике существуют 3 формы предпринимательской деятельности:

· государственная,

· коллективная,

· частная.

Условия предпринимательства как метода ведения хозяйства:

1. самостоятельность и независимость хозяйствующих субъектов, наличие у них определенной совокупности свобод и прав - по выбору вида предпринимательской деятельности, по формированию производственной программы, по выбору источников финансирования, доступу к ресурсам, по сбыту продукции, установлению на нее цен, распоряжения прибылью и т д.;

2. ответственность за принимаемые решения, их последствия и связанный с этим риск;

3. ориентация на достижение коммерческого успеха, стремление к увеличению прибыли.

Как особый тип экономического мышления предпринимательство характеризуется совокупностью оригинальных взглядов и подходов к принятию решений, которые реализуются в практической деятельности.

В отечественной литературе предпринимательство рассматривается через призму хозяйственного искусства, экономического и организационного творчества, свободного проявления инициативы, новаторства, готовности к риску и т. д. ради получения прибыли.

Производственная функция. Теория предельной производительности

Рассмотрев факторы производства, следует приступить к анализу самого процесса производства как взаимодействия факторов производства. Проблемы, связанные с производством продукции, могут быть разделены на следующие уровни:

1) перед предпринимателем может стоять вопрос о том, как производить заданное количество продукции на определенном предприятии;

2) предприниматель может решать вопросы о производстве оптимального;

3) перед предпринимателем может стоять задача выяснения наиболее оптимальных размеров предприятия: подобные вопросы относятся к долгосрочной максимизации прибыли.

Для производства продукции необходимо взаимодействие всех факторов производства, и ни один из них в отдельности не способен произвести продукт и принести доход.

В случае конкретного производства предпринимателя всегда интересует вопрос, каким будет выход продукции, если в процессе производства участвует заданное количество факторов производства. На определенном этапе развития техники и производительности труда при заданных затратах факторов производства может быть достигнут определенный максимум выпуска продукции. Так, при 3 ед. земли и 10 ед. труда количество продукта равно 700 ед., при соответственно 3 ед. и 20 ед. - 1000 ед. продукции и т. д.

Производственная функция - техническое соотношение, отражающее взаимосвязь между совокупными затратами факторов производства и максимальным выпуском продукции. На языке математики она может быть записана так:

Y = f (a1, a2.... аn), где Y - количество производимой продукции; a1, a2,….аn - факторы производства.

Значение производственной функции заключается в том, что она показывает на существование альтернативных возможностей, при которых различное сочетание факторов производства обеспечивает один и тот же объем выпуска продукции.

Спрос на фактор производства зависит от предельного продукта фактора. При определенном уровне знаний и техники увеличение вложения одного фактора производства при неизменном количестве остальных факторов ведет к убывающей отдаче от этого фактора производства.

Производный спрос на факторы производства. Равновесие в производстве.

Концепция предельного продукта помогает решить проблему минимизации издержек производства, когда два фактора являются переменными - и труд, и капитал. Замещение одного фактора производства другим целесообразно проводить до тех пор, пока физический объем предельного продукта фактора производства не окажется пропорциональным цене этого фактора:

Предельный физический продукт А
=
Предельный физический продукт В
Цена фактора А




Цена фактора В

Рациональное экономическое поведение предполагает, что "дорогой" фактор производства будет замещаться "дешевым". Приведенное равенство показывает пределы этого замещения.

Максимум прибыли будет обеспечен при условии:

MRP (труда)  =  MRP (капитала)  = 1, MRP - предельный продукт в денежной форме, MRP=MP ( Р, 
PL

       PC


 где Р - цена ед. выпуска. прод-и, МР – предел. продукт в физ. выр-и.






 PL – цена труда; PC – цена капитала.
В этом уравнении выражается следующая закономерность: включая в производство дополнительное количество земли или труда, закупая машины, оборудование, сырье, предприниматель для максимизации прибыли должен придерживаться правила: доход от предельного продукта, получаемого за счет дополнительного вложения какого-либо фактора производства, должен равняться рыночной цене этого фактора.

РЫНОК ТРУДА И ЗАРАБОТНАЯ ПЛАТА, ЕЕ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ПРИРОДА

Рынок труда - важная и многоплановая сфера экономической и социально-политической жизни общества. На рынке труда получает оценку стоимость рабочей силы, определяются условия ее найма, в том числе величина заработной платы, условия труда, возможность получения образования, профессионального роста, гарантии занятости. Рынок труда отражает основные тенденции в динамике занятости, ее основных структурах (отраслевой, профессионально-квалификационной, демографической).

Механизм функционирования рынка труда и теоретические подходы к его анализу

В западных экономических теориях рынок труда - это рынок, где реализуется лишь один из прочих производственных ресурсов. Здесь можно выделить четыре основных концептуальных подхода к анализу функционирования современного рынка труда:

I. постулаты классической политэкономии; ее придерживались неоклассики (Дж. Перри, М. Фелдстайн, Р. Холл), в 80-х гг. ее поддержали сторонники концепции экономики предложения (Д. Гилдер, А. Лаффер). Приверженцы этой концепции полагают, что рынок труда, как и все прочие рынки, действует на основе ценового равновесия. Инвестиции в образование и квалификацию - это аналоги инвестиций в машины и оборудование. Согласно модели ценового равновесия, индивид "инвестирует в квалификацию" до тех пор, пока не понижается норма прибыли на эти вложения. Из неоклассической концепции следует, что цена на рабочую силу гибко реагирует на потребности рынка, увеличиваясь или уменьшаясь в зависимости от спроса и предложения, а безработица невозможна, если на рынке труда существует равновесие.

II. кейнсианцы (Дж.М. Кейнс, позже Р. Гордон и др.)рассматривают рынок труда как явление постоянного и фундаментального неравновесия; они исходят из того, что цена рабочей силы жестко фиксирована и практически не меняется (безусловный факт). Т.к. цена не является регулятором рынка, такой регулятор должен быть привнесен извне (государство). ( спрос на рабочую силу регулируется не колебаниями рыночных цен на труд, а совокупным спросом (объемом производства);

III. монетаристы (прежде всего М. Фридмен) исходят из жесткой структуры цен на рабочую силу, более того - из предпосылки их однонаправленного, повышательного движения; ввели понятие "естественного" уровня безработицы (отражает структурные характеристики рынка труда, делает цены на нем негибкими, препятствует нормальному функционированию рынка, усугубляет его неравновесие и безработицу).

IV. институционалисты (Дж. Данлоп, Л. Ульман) основное внимание уделяют анализу профессиональных и отраслевых различий в структуре рабочей силы и соответствующих уровней заработной платы (отход от макроэкономического анализа и попытка объяснить характер рынка особенностями динамики отдельных отраслей, профессиональных демографических групп).

Рынок, подчиняясь в целом законам спроса и предложения, по многим принципам механизма своего функционирования представляет собой рынок особого рода, имеющий ряд существенных отличий от других товарных рынков. Регуляторами являются факторы не только макро- и микроэкономические, но и социальные, социально-психологические, не всегда имеющие отношение к цене рабочей силы - заработной плате. Предложение рабочей силы определяется в первую очередь факторами демографическими - уровнем рождаемости, темпами роста численности трудоспособного населения, его половозрастной структурой. Большое влияние на динамику рабочей силы оказывают процессы иммиграции. Со стороны спроса главным фактором динамики занятости является состояние экономической конъюнктуры, фаза экономического цикла. Помимо этого серьезное влияние на потребность в рабочей силе оказывает научно-технический прогресс.

Сегментация рынка труда. Структура рабочей силы.

Большинство исследователей приходят к выводу о двойственности современного рынка труда, где функционируют, по крайней мере, 2 не конкурирующих друг с другом рынка рабочей силы, или 2 сегмента единого рынка рабочей силы. Наиболее упрощенная формула этой сегментации – это наличие рынков:

а) первичных (независимых и подчиненных);

б) вторичных рабочих мест и групп рабочей силы.

Можно отметить появление в наиболее развитых странах новый тип сегментации рынка труда:

(a) рынок, охватывающий быстрорастущие наукоемкие производства и отрасли сферы услуг с гораздо меньшим средним уровнем концентрации и смешанной в квалификационном отношении рабочей силой;

(b) рынок в старых, традиционных секторах экономики, бывших в недавнем прошлом главными.

Ослабление внутреннего рынка труда и усиление мобильности рабочей силы.

Усиливающаяся ориентация компаний на работников, подготовленных и переподготовленных вовне, объясняется также ростом мобильности рабочей силы. Мобильность рабочей силы сегодня все чаще определяется принадлежностью не к фирме, а к той или иной профессии.

Понятия рабочей силы и занятых.

К рабочей силе статистика в развитых странах обычно относит всех занятых (вкл. военнослужащих) и безработных. Синонимом понятию является категория "экономически активное население". В статистике выделяется также гражданская рабочая сила, искл. военнослужащих. Занятыми считаются:

a) лица, работающие в течение недели на момент статистического опроса за плату или на собственных предприятиях;

b) лица, проработавшие не менее 15 ч в неделю бесплатно на предприятиях, принадлежащих членам их семей;

c) временно нетрудоспособные и находящиеся в отпусках.

Всех занятых статистика делит на работающих полную и неполную рабочую неделю.

Наемные работники составляют в среднем более 90% всей рабочей силы в наиболее развитых странах с рыночной экономикой. Определенную часть рабочей силы составляют т.н. самостоятельные работники, являющиеся в массе своей мелкими предпринимателями, не использующими, как правило, наемный труд, и многие лица свободных профессий (адвокаты, журналисты, писатели и др.).

Основной формой оплаты труда является заработная плата, представляющая собой денежное вознаграждение за труд. Экономическое содержание заработной платы состоит в том, что она является в денежном выражении частью стоимости созданного трудом продукта, доход от продажи этой части выдается наемному работнику хозяйствующим субъектом, предприятием, фирмой, где он работает. Величина заработной платы устанавливается или в форме должностного оклада, или на основе учета почасовой ставки труда или на основе различных форм сдельной оплаты труда, связанных с производством конкретной продукции и оплатой за каждую единицу продукции, но возможно и за выполненный объем работ в целом. Повременная оплата труда - оплата за отработанное время, предусмотренное тарифной системой, что свойственно российским условиям.

ТРУДОВЫЕ ОТНОШЕНИЯ. КОЛЛЕКТИВНЫЙ ДОГОВОР,

ПРОФСОЮЗЫ, РЕГУЛИРОВАНИЕ ТРУДОВЫХ ОТНОШЕНИЙ ГОСУДАРСТВОМ

Американская экономика стала "экономикой для рабочих". В этом термине, введенном покойным Самнером Сличтером - крупным авторитетом в области проблем труда из Гарвардского университета, несомненно, содержится элемент преувеличения. Наша экономика все еще является "капиталистической", она является также "смешанной экономикой", в которой роль государства становится все более существенной.

Профсоюзы играют большую роль в жизни США, и это совершенно естественно. Во всех демократических странах свободные профессиональные союзы по праву и обычаю признаются в качестве законного института. В гитлеровской Германии и в Италии времен Муссолини существование профсоюзов в общепринятом для нас виде было запрещено.

Численность профсоюзов резко увеличилась в годы депрессии и войны, в последнее время - рост прекратился:
млн.
человек


       1900г.   1910г.     1920г.    1930г.    1940г.    1950г.    1958г.

Национальные и местные профсоюзы
В структуре американских профсоюзов можно выделить 3 основных ступени:

1) местный союз,
2) национальный союз,

федерация национальных союзов.

Национальные союзы и федерация
АФТ-КПП представляет собой свободную федерацию, в состав которой входят преимущественно национальные союзы. АФТ-КПП действует как представитель рабочих, но ее собственные полномочия строго ограничены.

За последние 20 лет сила и значение федерации увеличились, однако она по-прежнему остается свободной федерацией. АФТ и КПП даже после своего слияния в 1955 г. продолжают сохранять довольно ярко выраженную индивидуальность в рамках федерации. Обе организации в последние десятилетия стали играть активную роль в политической жизни. Комитет по политическому образованию АФТ-КПП поддерживает на выборах кандидатов, приемлемых для профсоюзного движения. Являясь номинально беспартийными, профсоюзы обычно поддерживают кандидатов от демократической партии. Однако из этого общего правила делались довольно существенные исключения (например, поддержку профсоюзов в 1954 г. получил губернатор штата Калифорния). Некоторые профсоюзные лидеры постоянно поддерживают республиканских кандидатов в президенты.

Для чего нужны профсоюзы?

С течением времени рабочие стали осознавать, что в массовости заключается их сила. Оказалось, что при ведении переговоров с предпринимателем 100 рабочих, действующих сообща, представляют собой большую силу, чем, если бы все они действовали в одиночку. Рабочие начали устраивать собрания в тавернах и часовнях. Они стали создавать братские общества, организовывать встречи, дискуссии, совместные развлечения. Шаг за шагом эти первые союзы налаживали взаимное страхование жизни и различные другие виды страхования, способствовали самообразованию рабочих. Они начали также определять единые ставки заработной платы, которых члены союза должны были добиваться. Предприниматели прибегли к ответным мерам.

В настоящее время экономические задачи составляют главную функцию профсоюзов и являются основой их существования. Но, нельзя не признать, что профсоюзы выполняют также и чисто социальные функции, которые возникли еще в период зарождения рабочих союзов. Члены профсоюза совместно проводят досуг. С помощью профсоюза они становятся донорами, включаются в компании благотворительности и патриотических начинаний.

Администрация обеспокоена попытками организованного рабочего движения посягнуть на то, что она считает своей прерогативой. Многие из предпринимателей заявляют, что они не могут больше вести дело по своему усмотрению. Они сталкиваются с трудностями при найме на работу того, кого они хотят, увольняя, руководствуясь, как они считают, справедливостью, определяя методы работы и устанавливая порядок увольнения. Они видят, что любое новое решение ведет к созыву очередной комиссии, и время, которое могло бы быть с пользой затрачено на производство продукции, уходит на урегулирование трудовых отношений. Рабочий ведет себя так, заявляют они, будто он имеет право на любую работу, которую он выполнял в течение некоторого времени. Такие критики жалуются, что многие профсоюзы выступают против поощрительных систем оплаты труда, настаивают на строгой системе старшинства, тормозят внедрение эффективных методов работы, существенно ограничивают автономию администрации. Вышедший не так давно сборник судебных дел по коллективным договорам уделяет вопросам, связанным с правом рабочих на труд, больше места, чем любому другому вопросу.

ТЕНДЕНЦИЯ В НЕРАВЕНСТВЕ ДОХОДОВ. ПРОФСОЮЗЫ И ИНФЛЯЦИЯ

Доходы населения - это не только заработная плата, но и трансфертные платежи, компенсации по безработице, получаемые дивиденды из прибыли предприятий и т.п.

Существует целый комплекс специфических факторов, способствующих такому неравенству. Это:

а) различия в способностях;

б) различия в образовании и обучении;

в) различия в т.н. "профессиональных вкусах", когда лица, занятые на тяжелых;

г) работа по совместительству, что в целом отражается на свободном времени работника;

д) стремление идти на риск ради высокого заработка, что относится и к риску в предпринимательской деятельности;

е) владение или невладение собственностью, недвижимостью, сельскохозяйственными угодьями, способными приносить существенный доход;

ж) владение значительными пакетами акций или государственных облигаций, что определяет существенные доходы таких домохозяйств, обостряя неравенство во владении собственностью, усиливающее неравенство в доходах;

з) способность отдельных хозяйствующих субъектов обеспечить себе господство на рынке;

и) и, наконец, это удача, связи, т.е. умение "оказаться в нужном месте и в нужный момент".

В России при переходе к рынку увеличился разрыв в доходах населения (обострение соц. обстановки). Неравенство в доходах во многом может обостриться в связи с проблемой инфляции, что особенно было свойственно России в первые годы либерализации цен. Профсоюзы, учитывая возможную инфляцию, специально обговаривают повышение в %-м отношении почасовой ставки оплаты труда.

РЫНОК КАПИТАЛА И ПРОЦЕНТ

Капитал относится к факторам производства. К нему относятся капитальные блага (средства производства), но не деньги, которые используются в сфере обращения и могут быть потрачены на приобретение капитальных благ. Реальный капитал - это здания, сооружения, машины, иное оборудование для производственной деятельности. Капитал используется как фактор производства для выпуска продукции. При этом в основе цены самого капитала лежит предельный продукт.

Капитал в качестве капитального блага подлежит купле-продаже, выступая товаром на факторном рынке капитала. Конечная его цена будет обусловлена двумя факторами:

· стоимостью капитальных благ

· доходом, который капитал может приносить, т.е. чистая производительность капитала.

Чистая производительность капитала выражается в дополнительном количестве продукции, которую можно получить в денежном выражении после всех отчислений в амортизационные фонды. В конечном итоге она рассчитывается в форме получаемого за год процента.

Капитал может накапливаться, использоваться для реализации проектов с высокой чистой производительностью, но затем и с все более снижающейся чистой производительностью. Одновременно эффективность его использования будет зависеть от рыночной величины ставки ссудного процента. По мере интенсивного использования и накопления капитала под действием закона убывающей доходности чистая производительность капитала, выраженного в приросте за год процента, будет снижаться. Это, естественно, при прочих равных условиях, когда остальные факторы производства не подвергаются изменению, остаются постоянными.

Процентная ставка ссудного процента служит показателем минимума рентабельности инвестиционных затрат и условием их отбора в соответствии с чистой производительностью.

При снижении рыночной ставки ссудного процента появится возможность для инвестора осуществлять капитальные вложения с более низкой чистой производительностью.

Можно сделать вывод, что:

1. в основе процентного дохода на капитал находится чистая производительность капитальных благ;

2. чистая производительность капитальных благ корректируется с рыночной ставкой ссудного процента, служащей критерием для определения вариантов использования капитальных вложений;

3. в условиях свободного спроса и предложения на капитал рыночная ставка ссудного процента представляет собой цену использования денежного капитала;

4. процент, выражающий чистую производительность, одновременно можно рассматривать как надбавку за распоряжение ресурсами именно в настоящее время;

5. заемные деньги под определенный процент позволяют увеличивать инвестиции, наращивать ресурсы, платить процент за эти деньги до тех пор, пока выигрыш в результате займа будет способствовать наращиванию чистой производительности капитала.

ПРИБЫЛЬ КАК ФАКТОРНЫЙ ДОХОД. ВИДЫ ПРИБЫЛИ

Прибыль также является факторным доходом на капитал. Она представляет собой избыток в цене реализуемого товара над процентной ставкой, ставкой заработной платы, нормальной предпринимательской прибылью, включаемой в вмененные издержки, а также над рентными платежами.

· нормальная прибыль;

· экономическая прибыль;

Графически образование прибыли фирмы можно изобразить следующим образом:

На графике прямая линия от А к В представляет собой доход фирмы; кривая от точки А к точке В - валовые издержки фирмы. В зоне А валовые издержки выше, чем валовой доход, и фирма несет убытки. То же относится и к зоне В, где валовые издержки превышают валовой доход фирмы. Прибыль же фирма в ее максимальной величине получит в точке С на кривой АВ или в зоне Б валового ее дохода ( чем меньше при прочих равных условиях валовые издержки фирмы, тем выше ее прибыль при соответствующем росте валового дохода.

            Количество товара Q
ЭКОНОМИКА СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННЫХ И ПРИРОДНЫХ РЕСУРСОВ

Сельскохозяйственное производство занимает важное место в экономической жизни любой страны, т.к. поставляет людям жизненно необходимые продукты (продукты питания, многое из того, что относится к предметам быта и одежды). Во многом это зависит от природных ресурсов. Сельскохозяйственное производство функционирует в рамках национальной экономики (ее подсистема). Важнейшим средством производства в сельском хозяйстве является земля, которая при господстве в обществе частной собственности является предметом купли-продажи.

В экономической жизни общества сельскохозяйственное производство базируется на межотраслевой производственной кооперации и непосредственно связано с сопряженными с ним отраслями экономики. Происходит объективный процесс обмена средствами производства из промышленности на сельскохозяйственные нужды и обратный процесс поставки сельскохозяйственного сырья в промышленную производственную сферу.

РЫНОК ЗЕМЛИ. СПРОС И ПРЕДЛОЖЕНИЕ ЗЕМЛИ

Земля и иные природные ресурсы являются составной частью факторных рынков. Одновременно рынок земли имеет свои существенные особенности, связанные с ее ограниченностью, различным плодородием, местоположением, использованием под городскую или иную застройку. Количество земли, как и иных природных ресурсов, небезгранично. Это отражается на особенностях ее реализации с учетом спроса и предложения.

Рынок земли и агробизнес в рыночных условиях органически взаимосвязаны между собой. Агробизнес выступает как специфическая форма координации возможностей самого сельского хозяйства и обеспечения его необходимыми ресурсами, а также налаживания переработки и реализации технического сырья, производства продовольствия и доведения его до потребителей ( конечная цель агробизнеса - максимизация дохода на основе удовлетворения потребителей, как в сфере промышленного производства, так и в сфере массового потребительского спроса.

При предложении земли к продаже проявляется и такая особенность данного производственного фактора, как природная ограниченность в пространстве. Это существенно влияет на проблему ценообразования. Общее количество земли не может увеличиваться под воздействием роста цен на нее и уменьшаться при снижении цен, что свойственно конкретной товарной продукции и услугам, цены на которые во многом зависят от увеличения или уменьшения их количества на рынке.( Рынок земли абсолютно неэластичен в отношении ее предложения.
ЗЕМЕЛЬНАЯ РЕНТА И ЕЕ ФОРМЫ. ЦЕНА ЗЕМЛИ

При использовании земли и приобретении иных природных ресурсов в условиях затраченного здесь труда складывается соответствующий доход, который называется рентой.

Земельная рента - это доход от использования земли, который непосредственным образом не связан с производственной деятельностью собственника земли и получается им за предоставление земли как природного ресурса другому хозяйствующему субъекту. Если собственник сам будет вести хозяйство на своей земле, то он учтет данный доход в цене реализуемой сельскохозяйственной продукции.

Земельная рента является основным элементом арендной платы. Однако в состав последней могут входить и проценты за затраченный на участке капитал, и амортизационные платежи за сооружения, находящиеся на арендуемом участке.

Земельная рента выступает в следующих формах:

1. дифференциальная земельная рента зависит от использования неоднородных по качеству и местоположению земельных участков. Она связана с производительностью земли как фактора производства;
· дифференциальная рента I, которая может быть получена только с лучших и средних по своему естественному плодородию земельных участков;

· дифференциальная рента II, которую можно получить с любого участка, так как ее предпосылкой является повышение экономического плодородия почвы, что связано с дополнительными вложениями в земельные участки капитала и труда.

2. абсолютная рента получается со всех участков. Арендатор, уплатив арендную плату, должен получить свою прибыль, которая бы соответствовала средней норме прибыли, формирующейся в других сферах производственной деятельности в соответствии со средними издержками.

ЦЕНА ЗЕМЛИ И ЗЕМЕЛЬНЫЙ КАДАСТР

Проблема земельной ренты непосредственно связана с формированием цены на землю.

Земля - это не продукт труда в естественном своем состоянии. Но она используется в рыночных отношениях, подлежит купле-продаже, значит, должна иметь определенную оценку, т.е. цену, по которой ее можно было бы купить или продать ( должны быть определены конкретные факторы или условия, в соответствии с которыми формируется цена земли.

Теоретически определено, что цена земли выражается в такой сумме денег, за которую собственник земли готов лишиться не только права временно ею пользоваться, получая земельную ренту, но и уступить покупателю вообще право собственности на землю. Но, продавая землю, ее собственник постарается на рынке обеспечить себя возможностью получения тех же благ, которые он получал как собственник земли. В силу этого цена земли для него станет выражаться в сумме денег, на основе которой при сложившемся в данный момент уровне банковского процента ее владелец сможет получать годовой доход, по крайней мере, равный годовой ренте со своего участка.

Это может быть выражено следующим образом:

Z = (R/S) х 100%
, где Z - цена, по которой может быть продан данный участок;

R - годовая рента с участка;

S - норма ссудного процента.

При оценке земли используется также земельный кадастр, который ведется на протяжении столетий (с возможным его обновлением).

В земельном кадастре имеется описание земельных угодий в различной местности, указывается площадь и месторасположение участков земли, их конфигурация, качество земли, оценка стоимости участка. Фиксируется собственник данной земли. Земельный кадастр не только служит важным документом для дальнейшего использования того или иного участка земли, но и способствует, если это требуется, его рыночной реализации как фактора производства.

АГРОПРОМЫШЛЕННАЯ ИНТЕГРАЦИЯ, ЕЕ МОТИВЫ И ХАРАКТЕРНЫЕ ЧЕРТЫ

Агропромышленная интеграция - характерная черта современных стран с развитой рыночной экономикой.

Характерными чертами агропромышленной интеграции являются:

1) соединение сельскохозяйственных ресурсов с промышленными и строительными, т.е. инвестиционными процессами;

2) объединение и взаимодействие аграрной и индустриальной технологии в едином, совместном процессе по производству готовой продукции;

3) создание в рыночных условиях агропромышленных фирм, их адаптация к рыночным условиям;

4) развитие рыночной инфраструктуры, отвечающей потребностям межхозяйственной коммуникации аграрных, промышленных, транспортных, строительных и коммерческих фирм.

ГОСУДАРСТВЕННОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ СЕЛЬСКОГО ХОЗЯЙСТВА. КОНЦЕПЦИЯ ПАРИТЕТА

В рыночных условиях необходимо и государственное воздействие на сельскохозяйственное производство, но оно не должно затрагивать свободу рыночных субъектов, действующих в сельскохозяйственной отрасли. В обществе с развитой агропромышленной интеграцией в значительной степени используются экономические рычаги государственного регулирования сельского хозяйства, что свойственно западным странам с рыночной экономикой. В первую очередь это относится к поддержанию уровня цен на сельскохозяйственную продукцию, которое включает:

1) комплекс мероприятий, связанных с повышением цен и их стабилизацией, а также доходов производителей сельскохозяйственной продукции;

2) осуществление государственных программ закупок и займов сельхозпроизводителям;

3) субсидирование разницы между закупочными и розничными ценами.

Существует неблагоприятная для сельского хозяйства тенденция в развитии рынков сельскохозяйственных и промышленных товаров, когда цены на сельхозпродукцию фермеров растут медленнее цен на те товары, которые им приходится приобретать у промышленных производителей (средства производства, товары массового спроса).

Разработана концепция паритета (суть - обоснование индекса паритета ( поддержание в постоянном состоянии).

Индекс паритета отражает соотношение цен промышленных и аграрных товаров. Его развернутая характеристика следующая:

Цены на сельскохозяйственную продукцию Цены на продукцию, приобретаемую фермерами

Определено правило: "Каждый год, данный объем производства сельскохозяйственных продуктов должен позволить их производителю получить данное общее количество товаров и услуг, т.е. индекс паритета должен оставаться постоянным".

ПРОТИВОРЕЧИЯ В СЕЛЬСКОХОЗЯЙСТВЕННОЙ ПОЛИТИКЕ

В СТРАНАХ С РАЗВИТОЙ РЫНОЧНОЙ ЭКОНОМИКОЙ

Американские исследователи считают, что государственная сельскохозяйственная политика, направленная на ограничение предложения и стимулирование спроса, обусловлена необходимостью исправления комплекса последствий, приведших к снижению доходности сельскохозяйственных производителей. В качестве главной причины указывается на неравномерное распределение ресурсов между сельским хозяйством и другими отраслями экономической системы, что отрицательно сказалось на самих фермерских хозяйствах страны.

ИСТОРИЯ ФЕРМЕРСКОЙ ПРОБЛЕМЫ

"Великая депрессия 1930-х годов" особенно больно ударила по американскому сельскому хозяйству. Высоко конкурентная природа сельского хозяйства делает его особенно уязвимым в тяжелые времена. В отличие от продавцов, которые обладают хоть небольшой монопольной властью, фермеры не могут влиять на свои цены. Они "вынуждены принимать любую цену", будучи во власти рынка.

2-я мировая война принесла фермеру долгожданное, но временное облегчение. И внутренний, и внешний спрос на сельскохозяйственные продукты во время войны быстро рос, и процветание вернулось в сельское хозяйство. За исключением кризиса 1948-1949 гг., середина и конец 40-х годов были временем наивысшего процветания для американских фермеров. Потом в 50-е годы началось медленное, но устойчивое падение, и с/х стало снова сталкиваться с трудностями.

В 1970-е годы цены на с/х продукцию и доходы фермеров вновь очень сильно возросли (резкое увеличении экспорта).

В начале 1980-х годов эта картина совершенно внезапно изменилась. Многие силы, которые вызвали экспортный бум 1970-х годов, по существу, стали действовать в обратном направлении, порождая "урожай отчаяния":

I. ряд других промышленно развитых стран перешел к политике наращивания объемов производства сельскохозяйственной продукции, и многие страны стали сами обеспечивать себя ею;

II. многие из менее развитых стран были вынуждены ограничить свои закупки американских сельскохозяйственных продуктов, с тем, чтобы осуществить платежи по процентам и основной сумме больших внешних долгов;

III. международная стоимость доллара повысилась, что сделало американские сельскохозяйственные продукты более дорогими для иностранцев и вызвало сокращение их закупок.

ПРИЧИНЫ ФЕРМЕРСКОЙ ПРОБЛЕМЫ:
КРАТКОСРОЧНЫЙ И ДОЛГОВРЕМЕННЫЙ ПЕРИОДЫ
Говорить об определенной фермерской проблеме - значит частично вводить в заблуждение. На самом деле изменения, которые затронули фермерские доходы, говорят о наличии как долговременной проблемы, так и краткосрочной проблемы. Проблема в долговременном периоде касается тех факторов, которые способствовали отставанию фермерских цен и доходов от тенденций изменения цен и доходов в экономике в целом. Проблема в краткосрочном периоде часто связана с крайней нестабильностью фермерских доходов в различные годы.

Долговременная проблема: низкие доходы

Сложные проблемы редко могут быть точно изложены в краткой форме. Это, безусловно, верно и по отношению к долговременной проблеме, которая докучает американскому сельскому хозяйству. И тем не менее достоверная картина проблемы может быть нарисована с помощью экономических инструментов спроса и предложения. Используя эти понятия, мы можем сказать, что причины фермерской проблемы в долговременном периоде состоят в:

1) ценовой неэластичности спроса на сельскохозяйственные продукты;

2) сдвигах, которые произошли с течением времени в кривых спроса и предложения фермерских продуктов;

3) относительной иммобильности сельскохозяйственных ресурсов.

Сочетание этих факторов вызвало к жизни тенденцию к снижению цен на продукцию фермеров (и их доходов) относительно других цен.

Неэластичный спрос на сельскохозяйственные продукты. В большинстве развитых стран ценовая эластичность спроса на сельскохозяйственные продукты низка. Приблизительно подсчитано, что для фермерской продукции в целом коэффициент эластичности составляет от 0,20 до 0,25 . Эти цифры говорят о том, что цены сельскохозяйственных продуктов должны были бы понизиться на 40-50% для того, чтобы потребители увеличили свои закупки всего лишь на 10%. Потребители, очевидно, низко оценивают дополнительную сельскохозяйственную продукцию по сравнению с альтернативными товарами. Почему это так? Вы помните, что основным фактором, определяющим эластичность спроса, является замещение. Это значит, что, когда цена продукта падает, потребитель склонен заменить им другие продукты, цены на которые, вероятно, не снизились. Но в богатых обществах для пищевых продуктов этот "эффект замещения" является очень умеренным. Люди просто не переходят с трех- на пяти- или шестиразовое ежедневное питание в ответ на снижение цен соответствующих сельскохозяйственных продуктов. Способность человека заменять пищей другие продукты подвержена вполне естественным биологическим ограничениям. Неэластичность спроса на сельскохозяйственную продукцию может быть также объяснена с помощью понятия убывающей предельной полезности. В богатом обществе население в целом хорошо накормлено и хорошо одето, то есть достигнуто относительное насыщение пищей и сельскохозяйственным волокном. Поэтому дополнительное производство сельскохозяйственной продукции влечет за собой быстрое убывание предельной полезности. Таким образом, нужно очень большое снижение цен, чтобы вызвать небольшое увеличение потребления.

Технический прогресс и быстрый рост предложений сельскохозяйственной продукции. Неэластичный спрос на продукцию фермеров сам по себе достаточно безобиден. Именно сопутствующее обстоятельство, которое заключается в увеличении предложения сельскохозяйственных продуктов относительно спроса на них, способствовало снижению фермерских доходов.

Если взглянуть на картину со стороны предложения, быстрый темп научно-технического прогресса особенно со времени первой мировой войны, вызвал значительный рост предложения сельскохозяйственных продуктов. Технический прогресс, о котором идет речь, имеет несколько источников: фактически полная электрификация и механизация ферм; улучшенная технология обработки земли и сохранения почвы; ирригация; выведение гибридных культур; доступность улучшенных удобрений и инсектицидов; усовершенствования в разведении домашнего скота и уходе за ним и т. д.

Насколько значительными были в действительности эти технические достижения? Очень! Например, размер вложенного капитала в расчете на одного рабочего за период с 1930 по 1980 г. увеличился в 15 раз, что позволило пятикратно увеличить количество обрабатываемой земли в расчете на одного фермера. Простейшим общим показателем является возрастающее число людей, которых может обеспечить продукцией один фермер. В 1820 г. каждый сельскохозяйственный рабочий производил достаточно продовольственных продуктов и сырья для того, чтобы обеспечить четырех человек. К 1947 г. -около четырнадцати человек. К 1987 г. каждый фермер производил достаточно, чтобы обеспечить девяносто шесть человек! Не подлежит сомнению, что производительность труда в сельском хозяйстве выросла значительно. Со времени второй мировой войны производительность сельского хозяйства в вещественном выражении росла вдвое быстрее производительности несельскохозяйственных секторов экономики.

Два важных момента должны внести ясность в суждения о растущей производительности американского сельского хозяйства:

1. Большинство последних технических усовершенствований предпринято не фермерами, скорее они являются результатом финансируемых государством программ развития научных исследований и образования, а также работы производителей сельскохозяйственной техники.

2. НТП внедрялся в сельское хозяйство неравномерно. Многие фермы недостаточно механизированы, не обладают достаточной информацией и неэффективны.

ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ СОВРЕМЕННЫХ АГРАРНЫХ ПРЕОБРАЗОВАНИИ В РОССИИ

В России еще до радикальных экономических реформ 90-х гг. существовал агропромышленный комплекс (АПК). Он представлял собой функциональную многоотраслевую подсистему народнохозяйственного комплекса страны в целом.

АПК как подсистема выражает взаимосвязь и взаимодействие сельского хозяйства и сопряженных с ним отраслей экономики по производству сельскохозяйственной техники, сельскохозяйственной продукции, ее переработке и реализации.

В настоящее время АПК РФ находится в кризисном состоянии. Его не удалось значительно структурно перестроить, нацелить все звенья на эффективное развитие основного звена - собственно сельского хозяйства. Ему присуща деформированная, несбалансированная структура в значительной степени экстенсивном развитии сельскохозяйственного производства. В настоящее время доля продукции самого сельского хозяйства в АПК РФ составляет 70-80%, а остальное приходится на производство средств производства для сельского хозяйства и на переработку и реализацию готовой продукции.

В целом в стране в плане радикальных реформ в аграрном секторе предстоит очень многое сделать. Это касается как отношений собственности, так и развития конкурентных рыночных отношений в агропромышленном комплексе с нормальным государственным регулированием.

В области преобразования отношений собственности предстоит решить ряд проблем. В том числе:

· осуществить дальнейшее проведение земельной реформы в целях оптимального сочетания различных типов собственности на землю;

· разработать законодательное оформление изменений в сельском хозяйстве, происшедших на основе развития частного сектора;

· решить проблемы юридического содействия передачи земли в частную собственность там, где эти проблемы встречают сопротивление на местах;

· принять меры как законодательного, так и чисто экономического характера по привлечению иностранного капитала в промышленную сферу АПК, создания смешанных предприятий (компаний) в сфере переработки сельскохозяйственной продукции.

Для развития конкурентных отношений в сельскохозяйственном производстве и регулирующей роли в нем государства предстоит решить следующие проблемы:

· принять ряд законов о нормальном действии налогообложения сельскохозяйственной продукции;

· уточнить многие положения об аренде земли, включая аренду со стороны иностранных фирм;

· создать благоприятные условия для кредитования сельскохозяйственных товаропроизводителей, а где это требуется - шире применять льготное кредитование;

· решить многие проблемы технической поддержки сельскохозяйственных производителей, особенно мелких и средних фермерских хозяйств;

· создать условия для закрепления в сельской местности агротехнических и иных специалистов высокой квалификации, способных оказать реальную помощь сельским производителям;

· шире развивать экспорт национальной сельскохозяйственной продукции.

РАЗМЕЩЕНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ АКТИВНОСТИ: ГОРОДСКАЯ И РЕГИОНАЛЬНАЯ ЭКОНОМИКА

Общая характеристика региона и региональной экономики

Регион - это подсистема народного хозяйства, которая организуется на основе взаимодействия отраслевого и территориального разделения.

Всплеск исследований экономических отношений на уровне регионов приходился на 60-70-е годы нашего столетия. В советской экономической литературе в научный оборот понятие регион ввел академик Н.Н. Некрасов. Он считал, что региональная экономика должна изучать совокупность экономических и социальных факторов в каждом регионе страны, а главной составной частью региональной экономики является региональное размещение производительных сил данной территории. Но в экономической литературе имеют место и другие трактовки.

Регион определяют через его синоним "район" или как территорию, географическую среду, объединяющую несколько национальных систем расселения. Есть и более точное определение, когда экономический район, или территории нескольких граничащих областей называют регионом. Однако в данных трактовках есть свои неудобства. Отдельные экономисты (В.Ф. Павленко) не включают в понятие региональная экономика вопросы размещения производительных сил в целом и в отдельных отраслях страны, а региональную экономику определяют как аналог отраслевых экономик (сельского хозяйства, промышленности и т.д.), поэтому, по их мнению, она должна изучать конкретную экономику отдельных районов страны.

В настоящее время в связи с быстрым вхождением регионов в рынок высказывается новый критерий вычленения региона как субъекта рыночных отношений, а именно, емкость рынка какой-либо территории. Известно, что объем рынка неразрывно связан со степенью специализации общественного труда. Чем глубже общественное разделение труда, тем сильнее кооперационные связи между предприятиями какой-либо территории, тем глубже интеграция.

При всем различии мнений экономистов в трактовке понятия региональной экономики общим является признание объективной основы выделения региона - территориальное разделение труда, а практическим применением - территориальный аспект планирования.

Регион - это социально-экономическая пространственная целостность, характеризующаяся структурой производства и наличием всех форм собственности, концентрацией населения, рабочих мест, условий духовной жизни человека, имеющая местные органы управления своей территорией.

Классифицировать регионы можно по источникам основной специализации производства" агропромышленные, транспортно - промышленные, морепромышленные, рыбопромышленные, газонефтепромышленные и другие.

Одинаковых регионов нет, есть давно освоенные и недавно освоенные, есть центральные и периферийные, есть, где численность населения растет, и есть - где падает, в одних преобладает численность населения старших возрастных групп, в других высок удельный вес молодежи. Регионы отличаются по уровню насыщенности производительными силами, социальной структуре, наличию сырьевой базы и полезных ископаемых, расстоянию от высокоразвитых промышленных, культурных и столичных центров. Все эти и другие различия должна учитывать наука, особенно при выработке рекомендаций по стабилизации и выходу экономики из кризиса, развитию рыночных отношений. Следует иметь в виду, что наука уже в ближайшее время должна определить новое экономическое районирование с учетом формирующихся суверенных национально-территориальных образований.

Из перечисленных выше проблем видно, что региональная проблематика требует к себе повышенного внимания. Регион сегодня становится главным субъектом экономических и политических отношений. Очень важно в этой  ситуации определить специфику и приоритеты формирования региональной экономики, основанные на сравнительных преимуществах того или иного региона, особенностях его исторического и культурного развития.

Цель функционирования региональной экономики - это обеспечение высокого уровня и качества жизни населения соответствующего региона.

Региональная экономика должна базироваться на использовании трех основных принципов.

1) тщательный учет потребностей населения региона, состояния и динамики формируемых рынков, интересов государства и отдельных предприятий;

2) создание условий для максимального приспособления структуры экономики региона к внутренним и внешним факторам;

3) активная реализация региональных интересов. функции региональной экономики таковы:

· в области производства: производство продукции и услуг по региональным программам для внутреннего и внешнего рынков; производство общественных товаров (авиалинии, железные и автомобильные дороги, очистные установки, зеленые насаждения и т.д.); оказание общественных услуг (туризм, образование, медицина, жилье, культурные мероприятия и др.);

· в области ценообразования: регулирование цен и тарифов, разработка всевозможных льгот и штрафных санкций, определение налоговой политики;

· в области распределения: формирование региональных каналов распределения товаров и услуг;

· в области обмена: стимулирование реализации товаров и услуг, послепродажное сервисное обслуживание, организация рекламы, формирование системы общественной информации, региональных систем телекоммуникаций, статистических баз данных и другое:

· в области потребления; обеспечение рационального уровня потребления.

Успешное функционирование региональной экономики во многом зависит от возможностей и умения администрации регионов принимать оптимальные решения, учитывающие интересы центра и регионов. Лицо каждого региона определяется не формами собственности, а способами управления экономикой, социально-экономическими отношениями, рациональным использованием региональных преимуществ, поиском методов сочетания федеральных и региональных социально-экономических интересов, которые могут находиться в противоречии.

ГЛОССАРИЙ

1. Эластичность и правило распределения налогового бремени, – чем менее эластичен спрос на товар, тем большая часть налога ложится на потребителей; чем менее эластично предложение, тем большую часть налога платят производители.

2. Обязательность налогообложения - это принудительность и неотвратимость уплаты налога.

3. Стабильность налогообложения – это устойчивость основных видов налогов и налоговых ставок в течение ряда лет.

4. Равнонапряженность налогообложения – это равномерное распределение налогового бремени среди налогоплательщиков, для того чтобы относительная налоговая нагрузка была равнозначной для субъектов с разными уровнями доходов.

5. Социальная справедливость - это установление налоговых ставок и льгот таким образом, чтобы все налогоплательщики были приблизительно в равных условиях.

6. Принципы налогообложения – это обязательность, стабильность, равнонапряженность, социальная справедливость.

7. Налоговая льгота – это полное или частичное освобождение налогоплательщика от налогообложения в соответствии с действующим законодательством (налоговый вычет, скидка).

8. Взимание налога у источника - это изъятие налога сборщиком еще до получения дохода субъектом налогообложения.

9. Взимание налога по декларации – это взимание налога после получения дохода владельцем, используется для обложения нефиксированных доходов или при множестве их источников.

10. Кадастровый метод взимания налога – это взимание налога по реестру, включающему перечень типичных обложения, классифицируемых по внешним признакам с указанием средней доходности объекта.

11. Прямые налоги - это налоги, взимаемые государством непосредственно с доходов (зарплаты, прибыли, процентов) или с имущества налогоплательщика.

12. Косвенные налоги – это налоги на товары или услуги, которые фиксируются в виде надбавки к цене или тарифу.

13. Интенсивность труда – это напряженность труда, которая определяется степенью расходования физической и умственной энергии в единицу времени.

14. Рынок труда – это важная и многоплановая сфера экономической жизни. На рынке труда получает оценку стоимости рабочей силы, определяются условия ее найма, в том числе величина заработной платы и т.д.

