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ОГЛАВЛЕНИЕ

· Основы микроэкономики, потребители и фирмы

· Классификация форм предпринимательской деятельности. Социально-экономический, правовой, организационный и отраслевой аспекты

· Базовые понятия микроэкономики: спрос, потребительский выбор, полезность, издержки и предложение

· Различные формы издержек фирмы, их сущность и особенности, валовый доход и прибыль фирмы

· Поведение фирмы с растущей прибылью и процесс производства. Общее равновесие и эффективность настоящей конкуренции

· Общее равновесие и эффективность настоящей конкуренции. Деятельность фирмы в краткосрочном и долгосрочном периодах и ее издержки. Взаимосвязь между краткосрочными и долгосрочными издержками 

· Бизнес-план как основа создания и функционирования фирмы. Внутрифирменное планирование, его количественные и качественные показатели

· Входящее предложение: рынки труда и земли

· Роль научных исследований и опытно-конструкторских разработок в деятельности фирмы

· ГЛОССАРИЙ

ОСНОВЫ МИКРОЭКОНОМИКИ, ПОТРЕБИТЕЛИ И ФИРМЫ

Экономика как наука:

1. призвана уделять внимание, держать в поле зрения личную, индивидуальную экономику человека, домашнее, семейное хозяйство, отдельные продукты, товары, услуги, удовлетворяющие потребности непосредственно человека и семьи;

2. должна распространять свои знания на такие объекты, как предпринимательская деятельность, предприятия, фирмы, представляющие основные звенья, ячейки производственной деятельности. Это уже объекты более крупного масштаба.

Существует самая крупномасштабная мировая экономика, которая также представляет важный объект изучения для экономической науки ( в экономической науке выделяются отдельные ветви, части, различающиеся охватом, масштабом изучаемых объектов, в зависимости от чего изменяются и методы анализа и описания, используемые показатели.
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Микроэкономика



Макроэкономика

Микроэкономика оперирует такими показателями, как:

· объем производства и потребления товара или группы товаров,

· цена товара,

· издержки его производства,

· выручка от продажи,

· эффективность деятельности фирм,

· эффективность предпринимательских сделок и хозяйственных проектов.

Если учесть, что в экономике крупной страны действуют сотни тысяч, а то и миллионы больших и малых предприятий, производящих десятки и сотни миллионов товаров, становится ясным, что, ограничиваясь микроэкономикой, нельзя представить общей экономической картины в стране и даже в значительном регионе ( экономическая наука широко использует обобщающий, синтетический макроэкономический подход.

Основной принцип - агрегирование экономических показателей, их сведение в обобщенные величины, позволяющие судить об экономике и экономических процессах в целом как о едином хозяйственной комплексе.

Микроэкономика является составным разделом в науке об экономике.

В центре внимания микроэкономики находятся процессы, которые связанные с деятельностью производителей и потребителей в отношении продаж и покупок, что отражается на объемах производства с учетом потребностей, цен, затрат, получаемых фирмами или отдельными частными производителями доходов.

Поведение рыночных субъектов рассматривается как отношения между ними в процессе производства, распределения, обмена и потребления. В определенной степени в микроэкономике затрагиваются и отношения хозяйствующих субъектов с государством, его экономической деятельностью.

Микроэкономика является основой для обобщений и анализа макроэкономических процессов на народнохозяйственном уровне.

В рыночных условиях потребителями выступают:

1. Домашнее хозяйство - основная структурная единица, функционирующая в потребительской сфере экономики. Она может состоять из одного или более человек.

2. Бизнес - это деловое предприятие, функционирующее с целью получения дохода (прибыли). 

3. Правительство представлено главным образом различными бюджетными организациями, которые не имеют своей целью получение прибыли, а реализуют функции государственного регулирования экономики.

Один и тот же человек (взрослый член общества) может быть в составе и домашнего хозяйства, и бизнеса, и правительственного учреждения. Современная рыночная экономика - это целая система рынков: товаров и услуг, труда, ссудных капиталов, ценных бумаг, валютных рынков и др.

Деловые предприятия.

1) Предприятие (завод) - это учреждение в форме фабрики, фермы, шахты, небольшого или крупного магазина, которое выполняет одну или несколько специфических функций по производству и распределению товаров и услуг.

2) Фирма - это организация, которая владеет и ведет хозяйственную деятельность на этих предприятиях. Хотя большинство фирм имеет только одно предприятие, но большинство фирм владеют и управляют несколькими предприятиями.

3) Отрасль - это группа фирм, производящих одинаковую или, в крайнем случае, подобную продукцию.

Единоличное владение - это самостоятельное ведение дел в своих интересах. Владелец имеет материальные ресурсы и капитальное оборудование, необходимое для производственной деятельности, или приобретает их, а также лично контролирует деятельность предприятия.

Преимущества:

· Единоличное владение легко учредить, т.к. практически нет бюрократической волокиты и расходов на юридические услуги.

· Владелец сам себе начальник и располагает значительной свободой действий. Поскольку получаемый владельцем доход зависит от успешной деятельности предприятия, здесь присутствует сильный непосредственный стимул вести дела эффективно.

Недостатки:

· Финансовые ресурсы единоличного предпринимателя недостаточны для того, чтобы фирма могла вырасти в крупномасштабное предприятие (за редким исключением).

· Осуществляя полный контроль над деятельностью предприятия, владелец должен выполнять все основные функции по управлению.

· Единоличный владелец является субъектом неограниченной ответственности (самостоятельные предприниматели рискуют не только активами фирмы, но и своими личными активами).

Партнерство - это форма организации бизнеса, при которой два или более отдельных лица договариваются о владении предприятием и его управлении. Обычно они объединяют свои финансовые ресурсы и умение вести дела.

Преимущества:

· Партнерство легко организовать.

· Благодаря большему числу участников соглашения становится возможной более высокая специализация в управлении.

· Финансовые ресурсы компании будут менее ограничены, чем ресурсы единоличного владения, т.к. объединяются несколько.

Недостатки:

· Когда несколько человек участвуют в управлении, подобное разделение власти может привести к несовместимости интересов, к несогласованной политике или к бездействию, когда требуются решительные действия.

· Финансы компании все еще ограничены, хотя значительно превосходят возможности единоличного владения.

· Продолжительность деятельности партнерства непредсказуема.

· Неограниченная ответственность угрожает партнерствам точно так же, как и единоличным владениям, т.к. фактически каждый партнер несет ответственность за все неудачи предприятия - не только за результат собственных управленческих решений, но и за последствия действий любого другого партнера.

Корпорация - это правовая форма бизнеса, отличающаяся и отделенная от конкретных лиц, ими владеющих.

Преимущества:

· Корпорация - наиболее эффективная форма организации бизнеса в вопросах привлечения денежного капитала.

· Ограниченная ответственность.

· Благодаря своим привилегиям в области привлечения денежного капитала преуспевающей корпорации легче увеличивать объем и расширять масштабы операций, а также реализовать преимущества объединения капиталов.

· Т.к. корпорация - это юридическое лицо, то она существует независимо от ее владельцев и в этом отношении - от ее собственных должностных лиц.

Недостатки:

· Регистрация устава корпорации сопряжена с некоторыми бюрократическими процедурами и с расходами на юридические услуги.

· С общественной точки зрения в корпоративной форме бизнеса заложены возможности для некоторых злоупотреблений.

· Проблема двойного налогообложения: та часть дохода корпорации, которая выплачивается в виде дивидендов держателям акций, облагается налогом дважды - первый раз как часть прибыли корпорации и второй раз как часть личного дохода владельца акции.

· При единоличном предпринимательстве и партнерстве владельцы недвижимости и финансовых активов сами непосредственно управляют этими активами и их контролируют.

Правовые формы организации бизнеса

	Форма
	Число фирм
	Процентное отношение к итогу

	Единоличные владения

Партнерства

Корпорации

Всего
	12 820 000

1 644 000

3 171 000

17 635 000
	73

9

18

100


УСЛОВИЯ И ФАКТОРЫ СОЗДАНИЯ СОВРЕМЕННОГО ПРЕДПРИЯТИЯ

Предприятие - это организация любого дела, направленного на достижение определенной цели, результатов, получение которых предполагает определенные действия и решение тех или иных задач. Предпринимательство может носить либо благотворительный, либо коммерческий характер.
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Типы предприятий

Мелкие

Средние

Крупные

Разделение осуществляется не только на основе численности занятых, товарооборота, оборота капитала, но и с учетом таких показателей, как доля предприятия на рынке данного вида продукции, отсутствие или наличие конкуренции, зависимость или отсутствие контроля извне.

Виды предприятий

Крупные

Средние

Мелкие

То или иное предприятие можно отнести к разряду крупных или мелких, а по характеру своей деятельности око может быть отнесено соответственно к мелкому или крупному.

В каждой стране существуют специфические как структура общественного производства, так и образующие его хозяйственные единицы.

Национальная экономика

Государственный сектор



Частный сектор

Национальные экономики отличаются друг от друга и по своей отраслевой структуре как в силу природно-климатических и экономических условий, так и в результате разных уровней социально-экономического развития и места различных отраслей в экономической системе.

В зависимости от сложившейся отраслевой структуры находится и структура малых, средних и больших предприятий, а от системы их научно-технической и производственной специализации и кооперации зависят масштабы крупного, среднего и мелкого производства.

КЛАССИФИКАЦИЯ ФОРМ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ. СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКИЙ, ПРАВОВОЙ, ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ И ОТРАСЛЕВОЙ АСПЕКТЫ.

Организационные формы предприятия

· Индивидуальное предприятие – это такое предприятие, у которого единственный собственник, имеющий исключительное право владеть и распоряжаться как своим имуществом, так и присваивать результаты хозяйственной деятельности, равно как и нести всю полноту ответственности всем своим имуществом за любые убытки, которые терпит предприятие. Единоличное предприятие может базироваться на собственности одного лица и найме рабочей силы.

· Товарищества

1. Полное товарищество (ТОО) предполагает организацию предприятия, находящегося в совместной собственности двух или более лиц, которые несут всю полноту ответственности за результаты хозяйственной деятельности не только в рамках своей доли или имущества предприятия, но и всем своим имуществом, имуществом всех партнеров.

2. Смешанное товарищество (товарищество на вере (коммандитивное товарищество)). Участники данного товарищества подразделяются на две группы: полных товарищей и участников-вкладчиков.

· Общество с ограниченной ответственностью (ООО) формируется за счет вкладов физических и юридических лиц.

· Общество с дополнительной ответственностью (ОДО) состоит из капитала, разделенного на доли между его участниками, которые солидарно несут субсидиарную ответственность по обязательствам общества своим имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов.

· Открытое акционерное общество (ОАО) представляет собой объединение физических и юридических лиц для совместной хозяйственной деятельности.

· Закрытое акционерное общество (ЗАО) – это акционерное общество, акции которого распределяются только среди его учредителей или любого заранее определенного круга лиц, признается закрытым акционерным обществом (число участников установлено законом об АО, иначе преобразуется в ОАО).

· Производственные кооперативы или артели образуются путем добровольного объединения граждан на основе членства для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности, основанной на их личном трудовом или ином участии и объединении его участниками имущественных паевых взносов.

· Государственные и муниципальные предприятия

· Народные, коллективные предприятия существуют до момента либо реорганизации, либо ликвидации предприятия.

Повышение образовательного и культурного уровня населения и необходимость максимального использования потенций, заложенных в современных технологиях и технике, вызывают возрастающее внимание к человеческому фактору или человеческому капиталу, который проявляется, в частности, в происходящих изменениях в системах организации труда на предприятиях.
С точки зрения организационных форм взаимодействия предприятий в сфере производства и обращения необходимо выделить следующие типы их объединения:

· Картель

· Синдикат

· Трест

· Концерн

· Конгломерат

Основные черты конгломерата:

1. отсутствие отраслевого ядра;

2. диверсификация конгломерата осуществляется в основном путем поглощения, подчинения уже функционирующих предприятий;

3. в конгломерате ведущую роль играют банки и другие финансово-кредитные учреждения, которые осуществляют поглощение и подчинение предприятий через интенсивную спекулятивную деятельность на биржах, включая выпуск обратимых привилегированных акций и облигаций с последующим их обменом на акции поглощаемых фирм.

· Диверсифицированный концерн

Материнская компания


Отделение

Дочерние компании

Филиалы

Внучатые компании

БАЗОВЫЕ ПОНЯТИЯ МИКРОЭКОНОМИКИ:

СПРОС, ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЙ ВЫБОР, ПОЛЕЗНОСТЬ ИЗДЕРЖКИ И ПРЕДЛОЖЕНИЕ
Среди фундаментальных понятий рыночной экономики в микроэкономике в первую очередь выделяют спрос, потребительский выбор, полезность издержки и предложение.

Спрос как понятие означает приобретение, покупку определенного количества товаров или услуг по конкретной цене в данный период времени; платежеспособная потребность; непосредственно связан с ценами на товары или услуги, хотя он может изменяться и под влиянием неценовых факторов, а также в зависимости от изменений в экономической политике правительства.

При снижении цены потребитель захочет приобрести больше товара или услуг, одновременно при этом дешевеют и другие товары и услуги. Возможен и другой вариант спроса, например, когда потребители считают более ( цену показателем и более ( качества соответствующего товара.

Потребительский выбор как понятие в микроэкономике означает мотивированное стремление к удовлетворению потребности людьми в том или ином благе на основе его полезности.

Экономисты используют термин "полезность" для обозначения того удовольствия или удовлетворения, которое получают люди от потребления товаров или услуг. Происхождение этого термина уходит своими корнями на два столетия назад, в работы эксцентричного английского философа и социолога Джереми Бентама (1748-1832).

Принцип убывания предельной полезности.

Введенное Джереми Бентамом понятие "наибольшее благо для наибольшего числа" было весьма далеко от науки. В конце XIX в. Уильям Стэнли Джевонс первым сделал важный шаг вперед в понимании рационального выбора потребителей, разработав принцип убывающей предельной полезности. В тех случаях, когда экономисты характеризуют результаты того, что, нечто сделано в чуть большем или чуть меньшем объеме, они пользуются прилагательным предельный ("маргинальный") ( предельная полезность некоего блага представляет собой величину добавочной, дополнительной полезности, полученную потребителем от потребления еще 1-й единицы блага.

Принцип убывания предельной полезности, сформулированный Джевонсом и другими экономистами, состоит в том, что чем больше количество потребленных благ, тем меньше предельная полезность, извлекаемая из потребления каждой последующей единицы этого блага,

Потребительское равновесие достигается, когда предельная полезность, получаемая вами в расчете на каждый доллар стоимости одного блага, становится равна предельной полезности, получаемой вами в расчете на каждый доллар стоимости другого блага. Иначе это можно сформулировать так: отношение предельной полезности блага к его цене должно быть одинаковым для всех благ. Таким образом:
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Концепцию потребительского равновесия и убывающей предельной полезности можно объединить для объяснения закона спроса. Можно предложить следующее полезное, хотя и не вполне точное объяснение.

Издержки производства и издержки обращения каждое предприятие (фирма) стремится эффективнее использовать, располагая множеством рычагов снижения затрат. В нашей стране издержки производства и реализации еще принято называть себестоимостью продукции, работ, услуг,

Произведенная продукция подлежит реализации на рынке на основе рыночного предложения. При прочих равных условиях наращивание предложения и вывод результатов производства на рынок будет тем больше, чем выше цены на вынесенную на рынок продукцию предприятием (фирмой).

В целом рыночная цена устанавливается в результате взаимодействия спроса и предложения и формирования равновесной цены. Это могут характеризовать следующие графические кривые:

Точка равновесия К определяется по формуле: С = П = Цк ( Qк
где С - спрос; П - предложение; Ц - цена товара на данный момент; Q - количество реализованного товара.

В рыночных условиях действуют свойственные им законы рыночного ценообразования. В их числе:
a) стремление цены к уровню, при котором спрос равен предложению;

b) влияние неценовых факторов на спрос и предложение, а также на их основе и на сами цены.

РАЗЛИЧНЫЕ ФОРМЫ ИЗДЕРЖЕК ФИРМЫ, ИХ СУЩНОСТЬ И ОСОБЕННОСТИ, ВАЛОВОЙ ДОХОД И ПРИБЫЛЬ ФИРМЫ

	Экономическая прибыль
	=
	общая выручка
	-
	Внесенные издержки на все ресурсы
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	Экономические, или вмененные издержки (внешние + внутренние, включая нормальную прибыль)
	
	Бухгалтерские издержки

(исключительно внешние)

	
	
	
	

	
	
	
	


Экономические издержки - это те выплаты, которые фирма обязана сделать, или те доходы, которые фирма обязана обеспечить поставщику ресурсов для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в альтернативных производствах. Эти выплаты могут быть либо внешними, либо внутренними. Денежные выплаты, – т.е. денежные расходы, которые фирма несет "из своего кармана" в пользу "аутсайдеров", поставляющих трудовые услуги, сырье, топливо, транспортные услуги, энергию и т. д., называются внешними издержками.

Экономисты считают издержками все платежи - внешние или внутренние, включая в последние и нормальную прибыль, - необходимые для того, чтобы привлечь и удержать ресурсы в пределах данного направления деятельности.

Экономическая прибыль равна общей выручке за вычетом вмененных издержек. Вмененные издержки представляют собой сумму внешних и внутренних издержек и включают в себя нормальную прибыль предпринимателя. Бухгалтерская прибыль = общая выручка - бухгалтерские издержки.

Экономическая прибыль не входит в издержки, так как, по определению, это доход, полученный сверх нормальной прибыли, необходимой для сохранения заинтересованности предпринимателя в данном направлении деятельности.

Постоянными называются такие издержки, величина которых не меняется в зависимости от изменения объема производства. Постоянные издержки связаны с самим существованием производственного оборудования фирмы и поэтому должны быть оплачены, даже если фирма ничего не производит.

Термин "общая сумма издержек" - это сумма постоянных и переменных издержек при каждом данном объеме производства.

Различие между постоянными и переменными издержками имеет существенное значение для каждого бизнесмена. Сумма переменных издержек (TVC) изменяется в зависимости от изменения объема производства. Величина постоянных издержек не зависит от объема производства.

Сумма общих издержек (ТС) производства любого количества продукции представляет собой результат суммирования соответствующих постоянных и переменных издержек.

1. Средние постоянные издержки (AFC) определяются путем деления суммарных постоянных издержек (TFC) на соответствующее количество произведенной продукции (Q).

Т.е. 
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2. Средние общие издержки (ATV) представляют собой "вертикальную сумму" средних переменных издержек (AVC) и средних постоянных издержек (AFC). AFC с необходимостью понижаются, по мере того как данная сумма постоянных издержек распределяется на все большее и большее количество единиц продукции. AVC сначала падают благодаря возрастающей предельной отдаче, но затем начинают расти вследствие убывающей предельной отдачи.

3. Средние общие издержки (АТС) можно рассчитать путем деления суммы общих издержек на количество произведенной продукции (Q) или же, проще, путем сложения AFC и AVC для каждого из 10 возможных объемов производства. Т.е. ATC==AFC+AVC

Предельными издержками (МС) называются дополнительные, или добавочные, издержки, связанные с производством еще одной единицы продукции. МС можно определить для каждой добавочной единицы продукции, просто-напросто заметив то изменение суммы издержек, которое явилось результатом производства этой единицы. 
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Рис. Взаимосвязь между кривыми производительности и издержек.
Кривые предельных издержек (МС) и средних переменных издержек (AVC) представляют собой зеркальное отражение кривых предельной производительности (МР) и средней производительности (АР) соответственно. Предположив, что труд является единственным элементом переменных издержек, а цена труда (тариф заработной платы) остается постоянной, предельные издержки (МС) можно подсчитать путем деления тарифа заработной платы на предельную производительность (МР). Следовательно, когда МР растет, МС должны падать; когда МР достигает максимума, МС оказываются минимальными; а когда МР уменьшается, МС растут. Аналогичная взаимосвязь существует между АР и AVC.

Если предположить, что каждая следующая единица переменного ресурса (труда) приобретается по одной и той же цене, то предельные издержки на производство каждой дополнительной единицы продукции будут падать, пока предельная производительность каждого добавочного рабочего будет возрастать. Так происходит потому, что предельные издержки представляют собой просто-напросто (неизменную) цену или издержки на оплату дополнительного рабочего, деленные на его или ее предельную производительность.

Зависимость МС от AVC и АТС. Следует отметить, что кривая предельных издержек пересекает кривые AVC и АТС как раз в точках их минимумов. Если величина, добавленная к сумме издержек (предельные издержки), меньше, чем средние общие издержки, средние общие издержки уменьшатся. И наоборот, если предельные издержки превышают АТС, то АТС увеличатся. Это означает, что на рисунке 9 АТС будут падать до тех пор, пока кривая МС проходит ниже кривой АТС, но АТС будут расти там, где кривая МС проходит выше кривой АТС, Следовательно, в точке пересечения, в которой МС равны АТС, АТС только что перестали падать, но еще не начали расти. Это, по определению, и есть минимальная точка кривой АТС. Кривая предельных издержек пересекает кривую средних общих издержек в точке минимума последней. Поскольку МС можно рассматривать как добавочные издержки либо к сумме общих, либо к сумме переменных издержек, то же самое рассуждение годится и для объяснения того, почему кривая МС пересекает кривую AVC в точке минимума. Однако подобной зависимости не существует между кривой МС и кривой AFC, поскольку эти две кривые не связаны друг с другом; показатель предельных издержек отражает только те изменения издержек, которые вызываются колебаниями в объеме производства, тогда как постоянные издержки, по определению, независимы от объема производства.

Средний, валовой и предельный доход

Кривая спроса на продукцию фирмы является в то же время кривой дохода.

Альтернативные подходы к определению издержек и прибыли

В экономический литературе имеются и отличающиеся от отмеченных ранее подходы к определению издержек, валового дохода и прибыли. В первую очередь это связано с использованием в их обосновании трудовой теории стоимости в противовес теории факторов производства. Данная альтернативная концепция в российской экономической литературе, например, представлена следующим образом.

Поскольку фирма может продать дополнительные единицы продукции по постоянной цене, кривая ее предельного дохода (MR) в условиях чистой конкуренции совпадает с ее кривой совершенно эластичного спроса (D). Кривая валового дохода фирмы (TR) имеет вид прямой восходящей линии.

По месту и уровню формирования затрат различают себестоимость:

· Индивидуальную.
· Отраслевую.
· Региональную (зональную, бассейновую, районную).

По плану и факту различают себестоимость:

· Плановую
· Фактическую.
По степени полноты учета затрат различают себестоимость:

· Производственную. 
· Коммерческую.

Издержки обращения

Дополнительные



Чистые

По структуре различают:

1. себестоимость всей продукции,

2. себестоимость единицы продукции.

Фонды предприятий подразделяются на производственные и непроизводственные, основные и оборотные производственные фонды, фонды обращения, основные и оборотные средства.

В процессе своего функционирования предприятия используют как средства труда (здания, оборудование, машины, транспортные средства), так и предметы труда (сырье, материалы, полуфабрикаты, топливо).

Производственные фонды подразделяются на:

· основные,

· оборотные.

В экономической теории и практике существует также понятие "капитал", которое распространяется на основной и оборотный капитал.

Для термина "капитал" существует много определений. Самое общее из них - капитал как отношение. Распространены и более узкие определения, среди которых можно выделить финансовое и экономическое.

Согласно финансовому определению, капиталом называются все активы (средства) фирмы. По экономическому определению, это только реальный капитал, т.е. средства производства.

ПОВЕДЕНИЕ ФИРМЫ С РАСТУЩЕЙ ПРИБЫЛЬЮ И ПРОЦЕСС ПРОИЗВОДСТВА. ОБЩЕЕ РАВНОВЕСИЕ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ НАСТОЯЩЕЙ КОНКУРЕНЦИИ

При фиксированной рыночной цене перед конкурентным производителем стоят три взаимосвязанных вопроса:

1. Следует ли производить?

2. Если да, то какое количество продукции?

3. 3. Какая прибыль (или убыток) будет получена?

На первый взгляд, ответ на вопрос 1 кажется очевидным: "Вам следует производить, если это принесет прибыль". Но ситуация немного сложнее. В краткосрочном периоде часть валовых издержек фирмы является переменными издержками, а остальные - постоянными издержками. Последние должны быть оплачены "из кармана", даже когда фирма закрывается. В краткосрочном периоде фирма несет убытки, равные ее постоянным издержкам, когда производство находится на нулевом уровне. Это означает, что, возможно, не существует ни одного уровня производства, при котором фирма получала бы прибыль, но фирма могла бы все-таки производить при условии, что, поступая так, она понесет убыток меньший, чем потеря постоянных издержек, с которой ома столкнется при закрытии. Другими словами, правильный ответ на вопрос: "Следует ли производить?" - таков: фирме следует осуществлять производство в краткосрочном периоде, если она может получить:

1) либо экономическую прибыль,

2) либо убыток, который меньше, чем ее постоянные издержки.

· Случай максимизации прибыли.

· Случай минимизации убытков.

· Случай закрытия.

Принцип сопоставления предельного дохода с предельными издержками

Альтернативным подходом к определению объемов продукции, которые конкурентная фирма захочет предложить на рынке по любой возможной цене, является определение и сравнение сумм, которые каждая дополнительная единица продукции будет добавлять к валовому доходу, с одной стороны, и к валовым издержкам - с другой. Иначе говоря, фирме следует сравнить предельный доход (MR) и предельные издержки (МС) каждой последующей единицы продукции. Любую единицу продукции, предельный доход от которой превышает ее предельные издержки, следует производить. Почему? Потому, что на каждой такой единице продукции фирма получает больше дохода от ее продажи, чем она прибавляет к издержкам, производя эту единицу. Следовательно, единица продукции добавляет к совокупным прибылям или - может быть и такой случай - уменьшает убытки. Точно так же, если предельные издержки единицы продукции превышают ее предельный доход, фирме следует избегать производства этой единицы. Она добавит больше к издержкам, чем к доходу; такая единица продукции не будет окупаться.

Правило равенства предельного дохода и предельных издержек (MR = МС).

Три отличительные черты. Три отличительные черты этого правила MR=MC заслуживают комментария.

1. Ограничение: правило предполагает, что фирма предпочтет производить, нежели закрыться. Короче, мы заметим, что предельный доход должен быть равен или должен превышать средние переменные издержки, или фирма сочтет более предпочтительным закрыться, чем производить объем продукции, при котором MR = МС.

2. Нужно подчеркнуть, что правило MR=MC является точным ориентиром максимизации прибыли для всех фирм независимо от того, являются ли они чисто конкурентными, монополистическими, монополистически конкурентными или олигополистическими. Применение правила не ограничивается особым случаем чистой конкуренции.

3. Третий (связанный с предыдущими) момент состоит в том, что правило MR=MC можно сформулировать в несколько иной форме, если применять его для чисто конкурентной фирмы. И хотя конкурентная фирма может продавать столь много или столь мало, сколько она захочет при данной цене, фирма не может манипулировать самой ценой.

Альтернативным способом вычисления экономических прибылей служит определение прибыли на единицу продукции путем вычитания средних валовых издержек.

Рис. Положение фирмы, максимизирующее прибыль в краткосрочном периоде в условиях чистой конкуренции.
Объем производства, при котором Р=МС, позволяет конкурентному производителю максимизировать прибыли или минимизировать убытки. В этом случае цена превышает средние валовые издержки при объеме производства в 9 единиц продукции, когда R=MC. Реализуются экономические прибыли на единицу продукции в размере АР - совокупные экономические прибыли обозначены белым прямоугольником.

На данном рисунке экономическая прибыль на единицу продукции обозначается расстоянием АР, Будучи умножена на максимизирующий прибыль объем производства, она дает совокупную экономическую прибыль, которая показана заштрихованной прямоугольной областью.

Т.к. ничего не было бы произведено при любой цене ниже min средних переменных издержек, можно заключить, что отрезок кривой предельных издержек фирмы, который лежит выше кривой ее средних переменных издержек, является кривой ее предложения в краткосрочном периоде.

При условии, что никаких изменений в издержках или рыночном спросе не происходит, эти диаграммы показывают подлинную ситуацию равновесия в краткосрочном периоде. На рынке нет дефицитов или излишков, чтобы вызвать изменения цены или общего количества продуктов. Фирмы, составляющие отрасль, не могут увеличить свои прибыли путем изменения объема производства.

Является ли чисто конкурентная отрасль отраслью с постоянными или возрастающими издержками, конечное положение долговременного равновесия для каждой фирмы будет иметь те же самые основные характеристики. В положении равновесия в долговременном периоде "все находится в равенстве". MR(P) = AC = МС. Это тройное равенство представляет более чем геометрический интерес. Оно говорит нам, что, хотя конкурентная фирма может получить экономические прибыли или убытки в краткосрочном периоде, она будет просто покрывать свои издержки, производя в соответствии с правилом MR(P) = МС в долговременном периоде.

Равенство цены и минимальных средних издержек показывает, что фирма использует наиболее эффективную из известных технологий и назначает самую низкую цену Р и производит наибольший объем продукции Q, соответствующий ее издержкам. Равенство цены и предельных издержек указывает, что ресурсы распределены в соответствии с предпочтениями потребителей.

1. Производственная эффективность: Р=АС.

2. Эффективность распределения ресурсов: Р=МС.

Производить Х в некоторой точке, в которой предельные издержки превышают цену, означает, что ресурсы используются в производстве Х за счет альтернативных товаров, которые общество оценивает выше, чем дополнительные единицы X. Например, если цена рубашки - 10 дол. и ее предельные издержки - 13 дол., тогда производство одной рубашкой меньше принесло бы чистый прирост в общем объеме производства общества в 3 дол. Общество потеряло бы рубашку, оцениваемую в 10 дол., но перераспределение высвободившихся ресурсов увеличило бы объем производства какого-нибудь другого товара, оцениваемого в 13 дол. Опять всякий раз, когда общество может отказаться от чего-нибудь, оцениваемого в 10 дол., и взамен получить что-нибудь, оцениваемое в 13 дол., первоначальное распределение ресурсов считается неэффективным.

МИНИМИЗАЦИЯ ИЗДЕРЖЕК: ВЫБОР ФАКТОРОВ ПРОИЗВОДСТВА

На долговременном этапе, если осуществляется увеличение производственных мощностей, перед каждой фирмой встает проблема нового соотношения факторов производства. Суть этой проблемы состоит в том, чтобы обеспечить заранее заданный объем производства продукции с минимальными издержками. Для исследования этой процедуры примем, что имеются лишь два фактора производства: капитал К и труд L. Нетрудно усвоить, что цена труда, определяемая на конкурентных рынках, равна ставке заработной платы w. Цена капитала = арендная плата за оборудование. Для простоты исследования предположим, что все оборудование (капитал) не приобретается фирмой, а арендуется, например, по лизинговой системе, и что цены на капитал и труд в рамках данного периода остаются постоянными.

Издержки производства могут быть представлены в виде т.н. изокост. Валовые издержки определяются по формуле: ТС= w + гК.

Предположим, что цена капитала увеличится. Тогда угол наклона изокосты, равный - (w/r), уменьшится, а кривая С1 станет более пологой. Минимизация издержек в данном случае будет иметь место в точке М со значениями L4 и К4. В связи с увеличением цены на капитал фирма заменяет капитал трудом.

Предельная норма технологического замещения - это то количество, на которое за счет использования дополнительной единицы труда могут быть сокращены затраты капитала при неизменном объеме производства. Норма технологического замещения обозначается MPTS. В экономической теории доказано, что она равна угловому коэффициенту изокванты с обратным знаком.

Тогда: 
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    где МР – предельный продукт капитала или труда.

Из последнего уравнения следует, что при минимальных издержках каждый дополнительный рубль, затраченный на производственные факторы, дает равное количество производимой продукции. Отсюда следует, что при вышеуказанных условиях фирма может выбирать между факторами производства и покупать более дешевый фактор, чему будет соответствовать определенная структура факторов производства.

ОБЩЕЕ РАВНОВЕСИЕ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ НАСТОЯЩЕЙ КОНКУРЕНЦИИ. ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ ФИРМЫ В КРАТКОСРОЧНОМ И ДОЛГОСРОЧНОМ ПЕРИОДАХ И ЕЕ ИЗДЕРЖКИ.

ВЗАИМОСВЯЗЬ МЕЖДУ КРАТКОСРОЧНЫМИ И ДОЛГОСРОЧНЫМИ ИЗДЕРЖКАМИ
Краткосрочный период: фиксированные мощности. Краткосрочный период - это период времени слишком короткий, чтобы предприятие смогло изменить свои производственные мощности, но достаточно продолжительный для изменения степени интенсивности использования этих фиксированных мощностей.

Производственные мощности фирмы остаются неизменными в пределах краткосрочного периода, но объем производства может быть изменен путем применения большего или меньшего количества живого труда, сырья и других ресурсов. Существующие производственные мощности в пределах краткосрочного периода могут использоваться более или менее интенсивно.

Долгосрочный период: изменяющиеся мощности. С точки зрения действующих фирм, долговременный период - это период времени достаточно продолжительный, чтобы изменить количества всех занятых ресурсов, включая и производственные мощности. С точки зрения отрасли, долговременный период также включает в себя достаточно времени, чтобы действующие в ней фирмы смогли расформироваться и покинуть отрасль, а новые фирмы - возникнуть и вступить в отрасль. Если краткосрочный период представляет собой период фиксированных мощностей, то долговременный период - период изменяющихся мощностей.

((( Важно отметить, что краткосрочный и долговременный периоды отличаются друг от друга скорее концептуально, чем по продолжительности. В отраслях легкой промышленности изменения производственных мощностей могут быть предприняты чуть ли не за одну ночь.

Издержки производства в краткосрочном периоде какого-либо продукта данной фирмой зависят не только от цен необходимых ресурсов, но и от технологии - от количества ресурсов, которое необходимо для производства. В течение краткосрочного периода фирма может изменить объем производства путем соединения изменяющегося количества ресурсов с фиксированными мощностями. 

Закон убывающей отдачи утверждает, что, начиная с определенного момента, последовательное присоединение единиц переменного ресурса (например, труда) к неизменному, фиксированному ресурсу (например, капиталу или земле) дает уменьшающийся добавочный, или предельный, продукт в расчете на каждую последующую единицу переменного ресурса.
В течение длительного периода времени все желательные изменения в структуре ресурсов могут быть предприняты как отраслью, так и отдельными составляющими ее фирмами. Отрасль в целом также может изменить свои масштабы; долговременный период достаточен для того, чтобы новые фирмы могли вступить в отрасль, а уже существующие - покинуть ее.

Рис. Кривая долгосрочных средних издержек: пять возможных размеров предприятия
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Кривая долгосрочных средних издержек состоит из участков кривых краткосрочных издержек (АТС-1, АТС-2 и т. д.) применительно к предприятиям различного размера, между которыми фирма могла бы делать свой выбор. Каждая точка "ухабистой" кривой выбора показывает величину наименьших издержек производства единицы продукции для каждого данного объема производства при условии, что фирма имела достаточно времени, чтобы предпринять все желательные изменения в размерах предприятия.

Кривая долгосрочных средних общих издержек (АТС) показывает наименьшие издержки производства единицы продукции, с которыми может быть обеспечен любой объем производства при условии, что фирма имела в своем распоряжении достаточно времени для проведения всех необходимых изменений в размерах предприятия. На рисунке жирной ("ухабистой") линией показана кривая долгосрочных АТС фирмы или, как ее часто называют, кривая выбора (или плановая кривая) фирмы.

Кривая долгосрочных средних издержек: неограниченное количество размеров предприятия
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Для большинства видов производства возможности выбора размеров предприятия куда шире, чем мы предположили в нашем примере. Фактически во многих отраслях количество возможных размеров предприятия совершенно не ограничено. А это значит, что самые малые изменения в объеме выпускаемой продукции (в объеме продаж) со временем подталкивают к соответствующим изменениям в размерах предприятия. Графически это выражается в бесконечном количестве кривых краткосрочных АТС (см. рис.). Наименьшие средние общие издержки при всех возможных объемах производства показаны в виде кривой долгосрочных АТС. Эта кривая проходит по касательной к бесконечному числу краткосрочных АТС, а не состоит из суммы их участков, как было показано на рисунке 20. Следовательно, кривая выбора выглядит не "ухабистой", а вполне плавной. Обратите внимание на то, что, за исключением минимальной точки кривой долгосрочных АТС, кривые краткосрочны: АТС касаются кривой долгосрочных АТС не в своих минимальных точках. Пока кривая долгосрочных АТС снижается, точки касания расположены левее минимальных точек кривых краткосрочных АТС. И наоборот, когда кривая долгосрочных АТС начинает повышаться, точки касания оказываются правее минимальных точек кривых краткосрочных АТС.

Положительный эффект масштаба. Положительный эффект масштаба объясняет нисходящую часть кривой долгосрочных АТС. По мере роста размеров предприятия целый ряд факторов начинает действовать в направлении снижения средних издержек производства.

1. СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ ТРУДА.

Различные типы кривых долгосрочных средних издержек

a) Если положительный эффект масштаба исчерпывается довольно быстро, а отрицательный - не вступает в действие до тех пор, пока не будут достигнуты значительные масштабы производства, то долгосрочные средние издержки остаются неизменными на протяжении продолжительного отрезка горизонтальной оси.

b) Если положительный эффект масштаба является относительно продолжительным, а отрицательный - отдаленным, то кривая АТС понижается на протяжении продолжительного отрезка горизонтальной оси.

c) Если положительный эффект масштаба быстро исчерпывается и незамедлительно сменяется отрицательным эффектом, то минимальные издержки производства единицы продукции достигаются при относительно малом объеме производства.

2. СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ УПРАВЛЕНЧЕСКОГО ПЕРСОНАЛА.

3. ЭФФЕКТИВНОЕ ИСПОЛЬЗОВАНИЕ КАПИТАЛА.

4. ПРОИЗВОДСТВО ПОБОЧНЫХ ПРОДУКТОВ.

Дополнительные замечания. Положительный и отрицательный эффекты масштаба - это нечто большее, чем правдоподобная сказочка для экономистов. На самом деле для большинства отраслей обрабатывающей промышленности США эффекты масштаба имеют огромное значение. Фирмы, преуспевшие в деле расширения масштабов своей деятельности, сумевшие воспользоваться положительным эффектом массового производства, в результате выжили и процветают. Те же, кому не удалось достичь необходимых масштабов, оказались в незавидном положении производителей с высокими издержками, обреченными на существование на грани разорения и в конечном счете - банкротство.

Минимальный эффективный размер предприятия и структура отрасли

Наши рассуждения логически подводят к выводу о том, что положительный или отрицательный эффекты масштаба являются важнейшими факторами, определяющими структуру каждой отрасли Для уяснения этого вопроса полезно воспользоваться концепцией минимальною эффективного размера (МЭР). Он представляет собой просто наименьший объем производства, при котором фирма может минимизировать свои долгосрочные средние издержки.
БИЗНЕС-ПЛАН КАК ОСНОВА СОЗДАНИЯ И ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ ФИРМЫ. ВНУТРИФИРМЕННОЕ ПЛАНИРОВАНИЕ, ЕГО КОЛИЧЕСТВЕННЫЕ И КАЧЕСТВЕННЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ

Содержание и порядок разработки бизнес-плана.

Предпринимательство характеризуется правилами поведения и образом действий человека или организации применительно к конкретным рыночным условиям. Естественно, свободное предпринимательство не приемлет спускаемого сверху директивного плана, сковывающего любую инициативу субъектов хозяйства. Вместе с тем внутрифирменное планирование, не по указу сверху, а в силу необходимости - реальность и неотъемлемая часть предпринимательства, залог снижения хозяйственного риска, способ повышения эффективности ведения дела.

Для предпринимательства наиболее характерны планы и программы реализации отдельной сделки и проведения основных элементов, составляющих бизнес-операцию. Каждая бизнес-операция нуждается в построении плана, программы ее проведения с выделением отдельных этапов и процедур, согласованием задач и ресурсов для их осуществления, составлением баланса доходов и расходов.

В условиях проведения крупных продолжительных взаимосвязанных бизнес-операций, а тем более при осуществлении масштабных хозяйственных бизнес-проектов, предполагающих получение прибыли в значительных объемах, предварительная разработка плана, программы действий становится обязательным условием обоснования замысла и подтверждения уверенности в получении желаемого результата.

План осуществления предпринимательского проекта получил название бизнес-план. Обычно такие планы составляются при создании или реструктуризации коммерческих организаций, обосновании крупных проектов, рассчитанных на перспективу. Но вполне правомочна разработка такого плана и для отдельной бизнес-операции.

Перечисленные признаки позволяют рассматривать бизнес-план как систему расчетов и обоснований, совокупность экономических показателей, описание мер и действий, направленных на успешное достижение цели: получение максимально возможной прибыли путем осуществления конкретной предпринимательской операции.

План предпринимательской сделки чаще всего содержит следующие разделы:

1. Сведения о компании и ее бизнесе.

2. Цели и задачи предпринимательской сделки, основные параметры бизнес-плана; резюме.

3. Описание продукта, предмета данной операции.

4. Анализ рынка сбыта, спроса, динамики продаж.

5. Программа маркетинга предмета, объекта бизнес-плана.

6. Схема организации работ.

7. Ресурсное, в первую очередь финансовое, обеспечение бизнес-операции.

8. Оценка эффективности сделки.

9. План, схема дальнейшего проведения данной операции либо развивающих ее операций.

Способы, формы и последовательность действий специфичны для производственного, коммерческого или финансового бизнеса. В рамках каждого из видов предпринимательства они прямо зависят от того, что представляет из себя предпринимательский продукт. Схема организации работ, программа предпринимательских действий включает описание следующих основных составляющих:

· маркетинговая деятельность с изложением порядка организации рекламной компании, исследования рынка сбыта, установления контактов с потенциальными потребителями, результатов изучения новых потребностей рынка, его "искривления" в ближайшей перспективе на время действия бизнес-проекта;

· порядок закупки, доставки, хранения, подготовки, реализации продукта (применительно к коммерческому предпринимательству данный вопрос прорабатывается особенно подробно);

· порядок, последовательность действий, непосредственно выполняемых в ходе создания продукта предпринимательства;

· приемы обслуживания потребителя в процессе передачи ему продукта, а также идеология послепродажного (гарантийного) обслуживания.

Ресурсное обеспечение бизнес-плана включает:

· материальные ресурсы: материалы, полуфабрикаты, сырье, энергия, помещения, оборудование, приборы, средства транспорта и связи и т.п.;

· трудовые ресурсы, то есть сведения о работниках всех профилей и специальностей;

· финансовые ресурсы: размер начального капитала (для случая открытия нового дела либо при капиталоемком проекте), располагаемые денежные средства с выделением активов на валютных счетах и в ценных бумагах (если таковые имеются), потребность в инвестициях, капиталовложениях, кредитах, схема погашения кредитов и др. заимствований а также прогнозируемый поток выручки от продаж в целом и по отдельным периодам реализации бизнес-проекта;

· информационные ресурсы: статистическая, научно-техническая, патентная, обзорно-аналитическая и др. информация.

эффективность производства = 
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Одновременно применяется и более развернутый по составляющим показатель рентабельности производства, где рентабельность как показатель характеризует степень использования ресурсов, их отдачи в процессе производства.

Рентабельность производства определяется по формуле:

R= (Р - С) • Q/K • 100%,

где  R - рентабельность производства;

Р - цена единицы продукции;

С - себестоимость единицы продукции;

Q - объем продукции;

К - авансированный капитал.

	Факторы производства
	Показатели эффективности использования факторов производства
	Обратные показатели

	Рабочая сила
	Производительность труда: ПТ=П/Т, где П - объем производства; Т - затраты живого труда
	Трудоемкость производства:

ТЕ = Т / П

	Средства производства
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	Материалоемкость: МЕ=М / П

	Эффективное использование в случае
	Увеличения
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ВХОДЯЩЕЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ: РЫНКИ ТРУДА И ЗЕМЛИ

Рынок труда (рабочей силы) - важная и многоплановая сфера экономической и социально-политической жизни общества. На рынке труда получает оценку стоимость рабочей силы, определяются условия ее найма, в том числе величина заработной платы, условия труда, возможность получения образования, профессионального роста, гарантии занятости и т.д. Рынок труда отражает основные тенденции в динамике занятости, ее основных структурах (отраслевой, профессионально-квалификационной, демографической), т.е. в общественном разделении труда, мобильность рабочей силы, масштабы и динамику безработицы.

Со стороны спроса главным фактором динамики занятости является состояние экономической конъюнктуры, фаза экономического цикла. Помимо этого серьезное влияние на потребность в рабочей силе оказывает научно-технический прогресс.

Особенности российского рынка труда.

Еще совсем недавно рабочая сила не рассматривалась в качестве товара. Несомненно, однако, что в реальной жизни, не очень сопряженной с политэкономическими представлениями, миллионы людей в нашей стране вступали и вступают в отношения найма. Но, несомненно и то, что существовавший (да во многом существующий и поныне) рынок труда был в нашей стране своего рода квазирынком, порождением административной экономики, отягощенным многочисленными диспропорциями.

Главное, что отличает наш рынок труда от реального, это наличие административных, правовых и экономических ограничений, все еще препятствующих свободной продаже рабочей силы по наиболее выгодным условиям для большинства работников. Это и наличие прописки, и отсутствие реального рынка жилья при его огромном дефиците, и все еще подавляющее преобладание государственной собственности, и неразвитость механизмов государственного регулирования и социальной поддержки в сфере занятости.

Рынок труда в России несбалансирован. Это относится ко всем его сферам - региональной, профессиональной, квалификационной, отраслевой, демографической. Существуют как трудоизбыточные регионы (юг России, Северный Кавказ, некоторые крупнейшие города), так и регионы, испытывающие хроническую нехватку трудовых ресурсов (центр и север России, Дальний Восток и др.). Ощущается острая нехватка рабочих и специалистов во многих отраслях экономики при растущей безработице.

К рабочей силе статистика в развитых странах обычно относит всех занятых (вкл. военнослужащих) и безработных. Синонимом понятию является категория "экономически активное население". В статистике выделяется также гражданская рабочая сила, исключающая военнослужащих. Занятыми считаются:

a) лица, работающие в течение недели на момент статистического опроса за плату или на собственных предприятиях;

b) лица, проработавшие не менее 15 ч в неделю бесплатно на предприятиях, принадлежащих членам их семей;

c) временно нетрудоспособные и находящиеся в отпусках. Всех занятых статистика делит на работающих полную и неполную рабочую неделю.

Рынок земли

Другим видом экономических ресурсов является земля. Под понятием "земля" объединены не только земли сельскохозяйственного производства и занятые под строительными сооружениями. К понятию "земля" как ресурса, являющегося объектом рыночных отношений, относятся все естественные блага природы, которые возможно использовать в производственном процессе и жизнедеятельности человека.

В широком смысле это земельные, водные, лесные, минеральные ресурсы, а также ресурсы животного мира, солнечная энергия, энергия приливов и отливов, внутриземное тепло. К невозобновляемым природным ресурсам, прежде всего, относятся полезные ископаемые. Возобновляемые природные ресурсы - вода, почва, леса, животный мир. Они требуют для своего поддержания значительных усилий человека, трудовых затрат, что обуславливает возникновение, особенно в рыночных условиях, проблемы экономической деятельности человека.

Рыночная цена на землю определяется на основе взаимодействия совокупного спроса всех предпринимателей, заинтересованных в ее использовании как в сельскохозяйственном производстве, так и в иных целях. С другой стороны, она (цена на землю) определяется общим предложением всех собственников земли.

Цена земли определяется следующим образом: Z=
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где Z - цена, по которой земельный собственник согласится продать свой собственный участок;

R - годовая рента с данного участка;

S - норма ссудного процента.

Далее речь пойдет преимущественно об инвестициях в финансовом смысле этого термина.

Анализ инвестиций весьма многообразен. Укажем лишь на некоторые его направления:

1. Анализ динамики инвестиций, очищенный от инфляции, позволяет судить об инвестиционной активности фирмы.

2. Анализ структуры инвестиций, объектами которого могут являться:

· производственная (отраслевая) структура инвестиций, во многом характеризующая будущую картину производственной диверсификации фирмы;

· география инвестиций, включая затраченные капиталовложения, во многом характеризующая территориальную экспансию фирмы;

· воспроизводственная структура инвестиций, т.е. соотношения между вложениями: а) в новое строительство; б) в расширение действующих предприятий; в) в техническое перевооружение и реконструкцию действующих предприятий. Обычно последние виды вложений обходятся дешевле, чем новое строительство;

· технологическая структура капиталовложений, т.е. соотношение затрат на строительно-монтажные работы (пассивная часть инвестиций) и на приобретение оборудования, машин, инструмента (активная часть). Наиболее эффективной является такая структура, в которой преобладает активная часть;

· концентрация инвестиций: чем меньше стоимость незавершенного строительства по отношению к годовому объему инвестиций, тем лучше.

3. Другие направления анализа инвестиций, и прежде всего анализ их доходности.

РОЛЬ НАУЧНЫХ ИССЛЕДОВАНИЙ И ОПЫТНО-КОНСТРУКТОРСКИХ РАЗРАБОТОК

В ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ФИРМЫ

В концепции проектного анализа сложился свой подход к стадиям проекта и аспектам его анализа.

1,2. Предидентификация и идентификация проекта (эти две стадии часто объединяют).

3. Разработка проекта.

4. Оценка (экспертиза) проекта.

5. Принятие проекта (переговоры по проекту).

6. Осуществление проекта.

7,8. Эксплуатация проекта и оценка его результатов.

Направления проектного анализа

1. Технический анализ, задачей которого является определение наиболее подходящей для данного инвестиционного проекта техники и технологии.

2. Коммерческий анализ (маркетинговый), в ходе которого анализируется рынок сбыта той продукции, которая будет производиться после реализации инвестиционного проекта, т.е. сколько нужно производить этой продукции, и рынок закупаемой для проекта продукции (прежде всего цены на нее).

3. Институциональный анализ, задача которого - оценить организационно-правовую, административную и даже политическую среду, в которой будет реализовываться проект, и приспособить его к этой среде, особенно к требованиям государственных организаций. Другой важный момент -приспособление самой организационной структуры фирмы к проекту.

4. Социальный (социально-культурный) анализ, во время которого необходимо исследовать воздействие проекта на жизнь местных жителей, добиться благожелательного или хотя бы нейтрального их отношения к проекту.

5. Анализ окружающей среды, который должен выявить и дать экспертную оценку ущербу, наносимому проектом окружающей среде, а также должен предложить способы смягчения или предотвращения этого ущерба.

6. Финансовый анализ.

7. Экономический анализ.

ГЛОССАРИЙ

1. Предприятие – это учреждение в форме фабрики, фермы, шахты, магазина, которое выполняет одну или несколько специфических функций по производству и распределению товаров и услуг.

2. Полезность – это мера удовлетворения, которые получают люди от потребления товаров или услуг.

3. Принцип убывания предельной полезности – это принцип, при котором чем больше количество потребленных благ, тем меньше предельная полезность, извлекаемая из потребления каждой последующей единицы этого блага.

4. Потребительское равновесие - это ситуация на рынке, когда отношение предельной полезности блага к его цене становится одинаковым для всех благ.

5. Эффект замещения – это та доля увеличения спроса на подешевевший товар, которая вызвана этим замещением этим более дешевым товаром остальных, ставших сравнительно более дорогими в новых условиях.

6. Эффект дохода – это та доля изменения величины спроса на подешевевший товар, которая вызвана соответствующим увеличением реального дохода.

7. Издержки - это денежные затраты, которые связаны с расходованием различных видов экономических ресурсов.

8. Экономические издержки – это выплаты, которые фирма обязана сделать поставщику ресурсов.

9. Внешние издержки – это денежные расходы, которые фирма несет в пользу «аутсайдеров», поставляющих трудовые услуги, сырье, топливо, транспортные услуги, энергию и много другое.

10. Внутренние издержки – это издержки на собственный и самостоятельно используемый ресурс.

11. Постоянные издержки – это издержки, величина которых не меняется в зависимости от изменения объема производств.

12. Переменные издержки – это издержки, величина которых меняется в зависимости от изменения объема производств.

13. Средние издержки – это издержки в расчете на единицу продукции.

14. Предельные издержки (МС) – это дополнительные издержки, которые связаны с производством еще одной единицы продукции.

15. Кривая выбора – это кривая долгосрочных средних общих издержек, которая показывает наименьшие издержки производства единицы продукции, с которыми может быть обеспечен любой объем производства при условии, что фирма имела в своем распоряжении достаточно времени для проведения всех необходимых изменений в размерах предприятия.
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